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Pursuant to Article 17 of Regulation (EU) No 596/2014 of the European Parliament and of the
Council on market abuse and Article 228 of the Consolidated Text of the Securities Market Act
approved by Royal Legislative Decree 4/2015, of 23 October, and related provisions, and in
accordance also with Circular 6/2018 of the Mercado Alternativo Bursatil (the Spanish alternative
equity market, or “MAB” for short) on disclosures required of growth companies, the Company now
releases the following price-sensitive information to the market in relation to Gigas Hosting, S.A.
and its controlled entities (“GIGAS”, the “GIGAS Group”, the “Group”, or the “Company”). This
information relates to the annual financial results for the full year 2018 and includes the extent to
which the Company has fulfilled its guidance for 2018, as published in the form of price-sensitive
information on 29 January 2018.

e Summary of significant information for 2018, including the extent to which the Company
has fulfilled its budget (as published in the price sensitive information disclosure of 29
January 2018).

e 2019 budget (already released in the form of price sensitive information on 15 January
2019).

e Audit report and consolidated financial statements of Gigas Hosting, S.A. and controlled
entities for the year ended 31 December 2018 and consolidated management report.

e Audit report and separate financial statements of Gigas Hosting, S.A. for the year ended
31 December 2018 and management report.



SUMMARY OF SIGNIFICANT INFORMATION

Dear shareholder,

We are pleased to present our financial statements for 2018, the third full year since GIGAS’ shares
were first admitted for trading on the MAB market on 3 November 2015 and a year in which the
Company achieved strong growth in EBITDA, acquired two other companies, and for the first time
turned a profit at the operating level (positive EBIT).

Key financial and operating figures for 2018 are as follows:

e A total of 3,897 customers, comprising 739 Cloud Datacenter and 3,158 Cloud VPS
customers

e Gross revenues of EUR 10.15 million (up 44.0% on 2017)

e Net revenues of EUR 8.68 million (up 46.0% on 2017)

e 182.6% EBITDA growth in 2018, rising to EUR 1.62 million, versus EUR 572 thousand in 2017

e Net loss of EUR 148 thousand (versus net loss of EUR 492 thousand in 2017)

e Investments in IT equipment and other property, plant and equipment of EUR 1.0 million in
2018, leaving a capex/ revenue ratio of 11.5% (18% in 2017)

e Acquisition of a company in Spain and a company in Colombia, driving the Company's
organic growth

e Named by Gartner as a significant global supplier and listed on the Financial Times’
prestigious “FT 1000: Europe’s Fastest Growing Companies”

e Larger salesforces in Mexico, Chile and Peru, and reinforced indirect sales channel to
widen market coverage

MARKET

The Infrastructure as a Service (laaS) market has continued to grow strongly worldwide, and all the
more so in the countries where GIGAS is present. Analysts' expect the sector to show global
growth of 31.6% in 2018 to reach USD 31.0 billion (USD 25.4 billion in 2017). Looking ahead to 2019,
analysts are confident the global laaS market will report USD 39.5 billion in revenue, up nearly
27.6%.

In the medium and large companies market where GIGAS operates, competition in the
Infrastructure as a Service (laaS) industry continued to intensify during 2018 from large US-based
suppliers, while the opposite trend was seen among local suppliers. GIGAS is a major player in
competitive tenders placed out by medium-sized and large companies. Despite facing fierce
competition, the Company relies on its key competitive edge of offering local data centres and
being a local, flexible, highly agile and customer-oriented business that provides unrivalled levels
of support in Spanish to help its customers migrate to the cloud. Meanwhile, GIGAS is continuing
to nurture strategic partnerships with systems integrators and local consultancy firms in a bid to
extend the Company’s marketing reach and offer its customers a more comprehensive and
customer centric service. It is achieving this through a channel that offers additional services and
which is already accounting for a sizeable part of GIGAS’ new leads and sales.

! Gartner, September 2018. https://www.gartner.com/en/newsroom/press-releases/2018-09-12-
gartner-forecasts-worldwide-public-cloud-revenue-to-grow-17-percent-in-2019
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INORGANIC GROWTH AND CUSTOMER BASE

The Company acquired two companies in 2018: the Spanish firm SVT PROVEDOR DE SERVICIOS
INTERNET S.L. ("SVT") and the Colombian firm ABILITY DATA SERVICES S.A. ("Ability"). SVT was
acquired in January 2018 for a total amount (equity plus debt plus positive working capital) of EUR
861 thousand. SVT contributed 250 customers, including 55 Cloud Datacenter customers. Its total
revenue in 2018 came to EUR 858 thousand (the revenue contribution to the consolidated Group
was slightly lower due to the purchase date). Ability was acquired at the end of May 2018 for EUR
2.13 million and contributed 92 Cloud Datacenter customers (no Cloud VPS customers). Ability’s
revenue in 2018 came to EUR 1.64 million (contributing significantly less to the consolidated Group
due to the purchase date). Both companies brought in medium-sized corporate customers, mainly
in the ERP (enterprise resource planning) hosting segment.

GIGAS offers its customers two distinct products, Cloud VPS and Cloud Datacenter, which
respectively cover the cloud infrastructure needs of small enterprises (Cloud VPS) and medium-
and large-sized businesses (Cloud Datacenter). The Company ended the year with a total of 3,897
customers (3,608 in 2017), of which 3,158 were Cloud VPS customers (+1.7% up on the 3,106
reported in 2017), while the remaining 739 were Cloud Datacenter subscribers (up 47.2% on the
502 reported in 2017). GIGAS strives to offer quality services to businesses and focuses its strategy
on value ahead of quantity and cheap pricing as it seeks to bolster its Cloud Datacenter product
and big-ticket customers in the Cloud VPS segment. In 2018, the Company reported a slight
increase in total number of customers, but more significantly it has increased its value-added
customers, which has led to a sharp increase in ARPU (average revenue per user) in both
segments.
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92 Cloud DCs
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While a price war continues to be waged at the lower end of the sector, ARPU in the Cloud VPS
segment grew in 2018 to reach EUR 27.7 per user per month, compared with ARPU of EUR 25.7
per user per month one year previously. ARPU growth in the Cloud Datacenter segment also
climbed swiftly, rising 14.2% from EUR 1,071.6 per user per month in 2017 to EUR 1,223.9 per user
per month in 2018.

Medium- and large-sized enterprises, through ARPU Evolution

our Cloud Datacenter product, account for an EUR/mo. EUR/mo.
increasing proportion of the Company’s 2
revenue. These businesses generated 89.7% of 26
sales in the year (86.3% in 2017), despite 24

representing only 19.0% of total clients (13.9% in
2017). Growth in the customer base was both

22

. . - . 20
organic and driven by our acquisitions in the 2014 2015 2016 2017 2018

year. Cloud Datacenter e Cloud VPS
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FINANCIAL INFORMATION

The Company reported EUR 10.16 million of gross revenues in 2018, up 44.0% from EUR 7.05 million
in 2017. Net revenues, adjusted for accrued services billed but not provided, and discounts and
promotions, reached EUR 8.68 million euros, 46.0% higher than the EUR 5.95 million obtained in
2017. The following charts present annual growth in gross revenues and growth in 2018 in net
revenues:
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Net revenues were 7.6% higher than in the FY 2018 budget published as a price sensitive
information disclosed on 29 January 2018, thanks to the acquisition of Ability -SVT's contribution
was already included in the budget. In its latest presentations, the Company provided updated
guidance for FY 2018 (price sensitive information disclosed on 25 September 2018) of EUR 9.8
million for gross revenues and EUR 8.5 million for net revenues, both of which were surpassed
thanks to a better-than-expected fourth quarter.

GIGAS reported EBITDA for the year of EUR 1.62 million, nearly triple (182.6%) the year-earlier figure
of EUR 0.58 million and easily outstripping the EUR 1.34 million budgeted (+20.7%).

Quarterly EBITDA Annual EBITDA
«» 750 « 2000
© R}
= c
& &
= =
2 600 2 1600
[ [
14 9 o
=2 =2
o 450 1200 182.6%
300 800
150 400
€243K €530K €674K €572K €1,616K
0 0
Q117 Q217 Q317 Q417 Q1'18 Q218 Q318 Q4'18 2017 2018
70.7% HIGHER 20.7% HIGHER
Budget €395K Budget €1.34M

The grey areas in the quarterly EBITDA charts include the amounts of extraordinary expenses due
to M&A activity and the provision for default by a major customer, indicating that recurring EBITDA
is greater than the absolute amount of EBITDA reported.
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EBITDA for the full year also beat the estimate provided in the price sensitive information disclosed
on 25 September 2018 of EUR 1.5 million, as higher 4Q sales translated into strong growth in
quarterly EBITDA, to EUR 674 thousand, well above the EUR 395 thousand budgeted for the
quarter.

The following table shows the GIGAS Group’s consolidated income statement for 2018.

2018 CONSOLIDATED RESULTS 2018

Figures in EUR JAN-DEC
Gross revenues 10.155.159
Accrued sales (87.11)
Sales discounts and promotions (1.384.168)
Own R&D costs capitalised 250.881
Non-recurring income, grants and other 58.255
Cost of sales (1.882.547)
Online and third-party customer acquisition costs (64.221)
Datacenters and connectivity (813.510)
Other cost of sales (1.004.816)
Personnel expenses (3.220.911)
Salaries and wages (2.665.992)
Social security costs (554.919)
Other operating expenses (2.274.574)
External services (1.819.352)
Professional services and other (1.312.615)
Marketing and advertising (181.546)
International expenses, except marketing (325.1917)
Losses, impairment and changes in trade provisions (455.222)
Other income and expenses 1.369
EBITDA margin, % 18,6%
Gross income 6.801.333
Gross margin, % 78,3%
Amortisation and depreciation (1.524.007)

EBIT 92. 346

Finance income

Finance costs (272.861)
Exchange differences and other (81.096)
Net finance income/(expense) (353.148)
EBT (260.802)
Income tax expense 112.922

Profit/(loss) for the year (147.880)
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As illustrated, the Company delivered positive EBIT for the year of EUR 92 thousand. However,
finance costs and exchange losses resulted in a net loss for the year of EUR 148 thousand. Finance
costs rose sharply in 2018 to EUR 273 thousand (2017: EUR 89 thousand), due mainly to the
convertible bonds issued during the year (see price sensitive information disclosed on 26 April
2018), which gave rise to EUR 160 thousand of finance costs. We highlight that over half of this
amount is implicit interest, which does not result in any cash outflows for the Group.

In what marked a new financial milestone for the Company and was envisaged in the budget,
GIGAS reported its first ever net profit in the second half of the year, of EUR 118 thousand. However,
this was not enough to make up for the EUR 266 thousand loss obtained in the first half. The
Company generated positive operating cash flow for the year of EUR 481 thousand, paving the way
for it become net cash positive. The following consolidated income statement provides
comparative data with the previous year and the budget which, as indicated previously, included
SVT, but not Ability, which was acquired in May:

2018 CONSOLIDATED RESULTS 2018 2017 Budget
Figures in EUR JAN-DEC  Chg.(%) JAN-DEC  Chg.(%) JAN-DEC
Gross revenues 10.155.159 44,0% 7.053.165 9,3% 9.293.474
Accrued sales (87.11) 234,3% (26.058) 185,5% (30.514)
Sales discounts and promotions (1.384.168) 28,1% (1.080.281) 16,2% (1.191.392)
7,6% __ 8.071.568
Own R&D costs capitalised 250.881 51,3% 165.833 15,1% 217.947
Non-recurring income, grants and other 58.255 65,7% 35.151 -19,7% 72.582
Cost of sales (1.882.547) 74,8% (1.077.128) 2,6% (1.834.295)
Online and third-party customer acquisition costs (64.221) -12,5% (73.384) -16,2% (76.675)
Datacenters and connectivity (813.510) 41,4% (575.416) 1,9% (798.666)
Other supplies (1.004.816) 134,6% (428.328) 4,8% (958.953)
Personnel expenses (3.220.91) 1,4% (2.891.301) -0,3% (3.232.132)
Salaries and wages (2.665.992) 12,2% (2.375.557) 1,4% (2.629.830)
Social security costs (554.919) 7,6% (515.744) -7,9% (602.302)
Other operating expenses (2.274.574) 41,9% (1.603.090) 16,2% (1.956.844)
External services (1.819.352) 21,3% (1.500.460) 2,0% (1.783.295)
Professional services and other (1.312.615) 23,0% (1.066.996) 6,7% (1.230.679)
Marketing and publicity (181.546) 25,3% (144.936) -9,0% (199.391)
International expenses, except marketing (325.191) 12,7% (288.528) -7,9% (353.224)
Losses, impairment and changes in trade provisions (455.222) 343,6% (102.630) 162,3% (173.549)
Other income and expenses 1.369 -132,1% (4.265) -
| __1.616.353]
EBITDA margin, % 18,6% 93,5% 9,6% 12,2% 16,6%
Gross income 6.801.333 397% 4.869.698 9,0% 6.237.273
Gross margin, % 783% -4,4% 81,9% 1,4% 77,.3%

Cost of sales soared in 2018 (by 74.8%), on the back of the increase in the resale of third-party
licenses to customers recognised under other supplies, but more importantly to the addition of
SVT and Ability, which command considerably thinner gross margins than GIGAS. The total for cost
of sales was just 2.6% over budget, but gross margin contracted compared to 2017, as expected,;
the Company ended 2018 with a gross margin of 78.3% (gross income of EUR 6.80 million, nearly
EUR 2 million higher than the year before), which in any event was well above the 77.3% budgeted
for the year. Datacenters and connectivity rose sharply in the year (by 41.4% from 2017) owing to
the inclusion of three new datacenters (Madrid, Barcelona and Bogota) from SVT and Ability.
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Personnel expenses rose by 11.4% in 2018 to EUR 3.22 million (2017: EUR 2.89 million), a touch
below budget despite the addition of staff from Ability. The higher cost in the year was mostly due
to the 18 employees added from the SVT and Ability acquisitions.

Other operating expenses amounted to EUR 2.27 million, marking a significant increase from the
EUR 1.60 million of 2017 and above the EUR 1.96 million budgeted. This was mostly driven by
services (costs related to the acquisitions of SVT and Ability, for a combined EUR 211 thousand),
but also by the sharp increase in losses, impairment and changes in trade provisions, which totalled
EUR 455 in 2018 (2017: EUR 102 thousand). This increase was the result of the provision for a major
customer recognised in the second quarter of the year and changes during the year in the
calculation of provisions for the customer portfolio.

Following years of investments in commercial and marketing structure and sharp sales growth, the
Company set itself the target of posting a profit in 2017. GIGAS was able to deliver on this
commitment, bringing its negative EBITDA of EUR 0.21 million in 2016 to a positive EUR 0.57 million
in 2017, before consolidating growth in 2018 and obtaining EBITDA of EUR 1.62 million. The EBITDA
margin was 18.6% in 2018, nearly double the 9.6% of 2017 and the 16.6% margin called for in the
budget. The Company expects EBITDA to continue rising sharply in 2019, underpinned by the
strong 3Q and 4Q 2018 performances, with EBITDA margins of 22.9% and 27.7%, respectively.

Acquisitions of property, plant and equipment in 2018, excluding the IT equipment added from the
acquisitions of SVT and Ability, amounted to EUR 999 thousand. This was EUR 78 thousand less
than the amount spentin 2017 and EUR 51 under budget. The amortisation and depreciation charge
for 2018 was EUR 1.52 million, well above the year-earlier figure of EUR 1.01, with the increase
largely explained by the growth of intangible assets, as explained below.

The Company’s balance sheet at 31 December 2018 compared to 207 (in euros):

ASSETS LIABILITIES
2018 2017 2018 2017

NON-CURRENT ASSETS 9,458,722 5,966,724 EQUITY 5,054,414 4,099,096
Intangible assets 4,025,740 1,340,788 Shareholders’ egquity 5,066,665 4,070,901
Development 237,228 165,833 Capital 86,446 85,500
Licenses, patents 34,117 38,990 Share premium 8,726,612 5,427,562
Software 1,023,363 1,135,965 Reserves (250,561) (243, 602)
Goodwill - - Treasury shares (274,839) (225,0862)
Customer relations 2,730,528 - Prior year's loses (4,205,379) (3,712,869)
Property, plant and equipment 2,986,213 2,315,512 Profit/ (loss) for the year (147,880) (492,510)
Non-current investments 171,762 181,033 Cther eqguity instruments 1,132,264 231,882
Deferred tax assets 2,275,007 2,129,391 Translation differences (48,706) (23,459)
Grants, donations and bequests rec 36,455 51,654

CURRENT ASSETS 4,011,734 2,756,632 NON-CURRENT LIABILITIES 4,502,451 1,992,921
Trade and other receivables 1,550,469 894,031 Non-current payables 3,760,116 1,912,721
Receivables from sales and servic 1,286,468 805,51¢€ Convertikle bonds and debentures 1,754,182 -
Cther receivables 52,575 7,715 Bank borrowings 1,283,125 978,456
Personnel 15,476 12,400 Finance lease payables and other 682,795 934,265
Current tax assets 111,026 50,673 Deferred tax liabilities 742,335 80,200
Other receivables 80,924 17,727 CURRENT LIABILITIES 3,913,591 2,631,339
Investments 15,933 2,088 Current provisions 188,930 120,534
Prepayments for current assets 269,221 211,127 Current payables 2,356,805 1,586,512
Cash and cash equivalents 2,176,111 1,649,386 Trade and other payables 721,856 428,965
Current accruals 646,000 495,328

TOTAL ASSETS 13,470,456 8,723,356 TOTAL LIABILITIES 13,470,456 8,723,356
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GIGAS ended the year with EUR 4.03 million of intangible assets, far above the year-earlier figure
of EUR 1.34 million due mainly to the addition of customer relations from SVT and Ability arising
from the PPA (purchase price allocation) and R&D carried out internally to evolve the cloud
computing platform. The Group also had EUR 2.99 million of property, plant and equipment related
to IT equipment for the provisions of services, up from EUR 2.32 million at the end of 2017 due to
acquisitions and the additions to the balance sheet from SVT and Ability.

The balance of customer relations increased considerably in 2018 to EUR 1.29 million (2017: EUR
0.81 million), driven by growth of the business and the increasing number of customers demanding
longer payment periods.

The Group carried out at EUR 300 thousand capital increase (nominal plus premium) in June 2018
for the Ability acquisition, increasing the balances of both capital and share premium. The costs of
the equity raise (EUR 7 thousand) were recognised in reserves and added to the costs of the 2015
listing on the MAB and accounted for in the balance sheet as a negative reserve related to the
issuance of new shares worth EUR 244 thousand, net after tax.

The balance of other equity instruments jumped to EUR 1.13 million, from EUR 0.23 million in 2017,
thanks to the addition of EUR 711 thousand for the value of the conversion option on the convertible
bonds issued in April 2018 (see price sensitive information disclosed on 26 April 2018). The rest of
the amount of the bond subscription, up to EUR 2.5 million, is recognised under non-current
liabilities. Until 2017, this item included provisions for the share option plans of executives and key
employees and valuation allowances for treasury shares.

The remeasurement of the assets and liabilities added for the acquisitions of SVT and Ability,
specifically the inclusion in the balance sheet of EUR 2.73 million of customer relations from them,
gave rise to EUR 730 thousand of deferred tax liabilities, increasing the balance of this item from
EUR 80 thousand at year-end 2017 to EUR 742 thousand at year-end 2018.

The Company ended 2018 with total gross financial debt of EUR 3.90 million (2017: EUR 3.23
million), including with former owners of SVT and Ability, bank borrowings, finance lease
arrangements and loans from public institutions (Ministry for Industry, Energy and Tourism, and
ENISA) for R&D projects. The calculation of financial debt does not include the amount of the
convertible bond, which was in the money at year-end. Cash at year-end stood at EUR 2.18 million,
giving net financial debt of EUR 1.72 million and an NFB/EBITDA ratio for 2018 of approximately
1.07 times.

INFORMATION ON OPERATIONS

GIGAS collected numerous national and international awards and accolades in 2018. Particular
highlights here include Gartner’s decision to name GIGAS, for the fifth year running, a significant
global supplier. GIGAS was on the the Finanical Times ranking of the 1,000 fastest growing
companies in Europe for the 2013-2016 period.
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Cloud Service Provider in Spain Best Global Cloud Hoster

MSPmentor Global Edition, The Cloud Awards 2016, 2017
2015 & 2016

Significant Global Provider Best Cloud Hosting Service

Gartner Cloud Infrastructure eAwards 2013 & 2016

as a Service 2013, 14, 15,17 & 18

Best |aaS Service Official Cloud Provider

Eurocloud 2013 & 2014 for the European Commission

1000 Europe's Fastest Growing Companies
(126" position)

Financial Times 2017, 18 1000
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GIGAS spent the year integrating the companies acquired and bolstering its commercial teams,
above all in Peru and Mexico, still the Company’s newest markets. It also earmarked the required
investment to drive its growth and achieve its objective of becoming the leading cloud computing
company across all Spanish-speaking markets.

In 2018, GIGAS also continued channelling resources and efforts to grow its indirect sales channel
by entering into distribution agreements with systems integrators, tech consultancy firms and
software companies, all with the aim of marketing and selling GIGAS products to their customers.
Relations with these partners, forged mostly over the past two years, are beginning to bear fruit;
nearly two-thirds of new sales in 2018 were through partners.

Moreover, on the sales side, GIGAS’ tech team spent 2018 concentrated on developing new
products, such as the new SAP HANA Cloud product, which enables companies to deploy their
SAP HANA infrastructure in a fully manufacturer-certified cloud environment and enhance their
control panel. The Company also spent significant time and money on security and payment
systems, obtaining ISO 27001 and PCI-DSS Level 1 assurance.

Finally, the Company's management team went to great lengths to detect opportunities for
inorganic growth, culminating with the acquisition of SVT (see price sensitive information disclosed
on 11 January 2018) in early 2018 and of Ability (see price sensitive information disclosed on 22
May 2018) around the middle of the year.

In short, 46% growth in net revenues and a 182.6% jump in EBITDA in 2018 vindicate the strategy
of combining organic growth and M&A and the success of GIGAS’ business model, with high
operational leverage and gross margins of nearly 80%. GIGAS enjoys a healthy balance sheet (net
financial debt slight over 1x EBITDA and positive cash flow) and has sufficient size to deliver more
ambitious goals, in both Spain and Latin America, where it now has operations, all the more so if
carries out any further corporate deals.

The Company therefore remains firmly on track towards growth and profitability and has also
embarked on corporate activities that will help it accelerate this growth and move it closer to its
objective of becoming one of the leading players within the Infrastructure as a Service (laaS) sector
in Spanish-speaking markets.
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2019 BUDGET

As indicate in the budget released in the price sensitive information disclosed on 29 January 2018,
the Company expects to post gross revenues of EUR 11.83 million and net revenues of EUR 10.57
million in 2019, representing increases of 16.5% and 21.7%, respectively, on the 2018 figures. The
sales budget does notinclude the contribution of any potential acquisitions, although the Company
will be alert to any new opportunities that might create value for shareholders.

Gross margin looks set to narrow slightly because of the consolidation for a full year of Ability,
which commands a thinner margin, and the higher operating costs brought by the increase in the
number of datacenters in which the Company’s IT equipment will be rolled out, not to mention the
cost of third-party licenses as a result of products such as VMware Cloud. The Company therefore
expects to achieve a gross margin of 77.2% in 2019, slightly lower than the 78.3% reached in 2018.
Nevertheless, this is still higher than the industry average, thanks above all to the Company’s
proprietary cloud platform, which requires no payments for third-party licenses.

The following table shows the 2019 budget, as approved by the Board of Directors at its meeting
on 13 December 2018. Guidance is broken down by quarters for closer monitoring during the year
and for easier comparisons in the quarterly earnings presentations.

2019 CONSOLIDATED BUDGET

EUR [e)] Q2 Q3 Q4 2019b Chg. (%) 2018 2017
Gross sales 2.766.364 2.885.117 2.975.718 3.205.072 11.832.270 16,5% 10.155.158 7.053.165
Accrued sales (12.351) (9.292) 64.910 (28.217) 15.050 -117,3% (87.111) (26.058)
Sales discounts and promotions (312.628) (317.968) (310.054) (336.704) (1.277.354) -77% (1.384.168) (1.080.281)
2.441.385  2.557.856 _2.730.574 _2.840.152
Own R&D costs capitalised 61.236 59.236 56.736 60.736 237.944 -5,2% 250.881 165.833
Non-recurring income, grants and other 7.263 7.263 7.263 7.263 29.052 -50,1% 58.255 35.151
Cost of sales (578.251) (583.332) (613.439) (632.254) (2.407.276) 27,9% (1.882.547) (1.077.128)
Online and third-party customer acquisition costs (32.835) (34.295) (37.873) (39.033) (144.035) 124,3% (64.221) (73.384)
Datacenters and connectivity (255.514) (261.414) (275.214) (282.814) (1.074.957) 32,1% (813.510) (575.416)
Other supplies (289.902) (287.623) (300.352) (310.407) (1188.284) 18,3% (1.004.816) (428.328)
Personnel expenses (945.281) (981.297) (971.209) (976.743) (3.874.531) 20,3% (3.220.911) (2.891.301)
Salaries and wages (786.628) (815.189) (806.836) (810.649) (3.219.302) 20,8% (2.665.992) (2.375.557)
Social security costs (158.653) (166.108) (164.374) (166.094) (655.229) 18,1% (554.920) (515.744)
Other operating expenses (485.702) (508.661) (480.818) (527.430) (2.002.611) -12,0% (2.274.573) (1.603.090)
External services (448.750) (470.654) (440.928) (486.194) (1.846.527) 1,5% (1.819.352) (1.500.460)
sional services and othe (273.249) (273.567) (275.620) (276.21) (1.0 6, 16,3 (1 5) (1.066.996)
Marketing and publicit; (64.001) ts 3) (53.827) c 0 67,1 (144.936)
International expen: xcept marketing (111.501) (1C ) (11.481) (12 (444.579 36,7 ( 91) (288.528)
Losses, impairment and changes in trade provisions (36.952) (38.006) (39.890) (41.236) (156.084) -65,7% (455.222) (102.630)
Other income and expenses - - - - - 1.369 (4.265)
500649 551065 729106 7717230 _2.552:544]
EBITDA margin, % 20,5% 21,5% 26,7% 27,2% 24,1% 29,7% 18,6% 9,6%
Gross income 1.863.134 1.974.524 2.117.134 2.207.897 8.162.690 20,0% 6.801.332 4.649.643
Gross margin, % 76,3% 77.2% 77,5% 77,7% 77.2% -14% 783% 782%

As illustrated, EBITDA is forecast to continue growing on the back of the Company’s operational
leverage and growing sales, reaching EUR 2.55 million this year. This would be 57.9% higher than
the EBITDA reported in 2018 and would give an EBITDA margin of 24.1%.

The Company has budgeted capex of EUR 1.02 million to acquire IT equipment, broadly in line with
last year’s levels. This amounts to just 9.7% of budgeted revenues in 2019 (compared to 11.5% in
2018).

In summary, 2018 was a good year for GIGAS, with strong growth in sales and EBITDA, the
acquisition of two companies, an operating profit and positive cash flow, as well as net profit in the
year’s second half. The Company delivered all its forecasts and outperformed both the original
budget and the updated guidance provided to the market later. 2018 was also a good year for
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GIGAS shareholders, as the share price rose by 86.8% during the year, from EUR 3.48 to EUR 6.5
per share. The Company also became a constituent of the IBEX MAB 15 index of the 15 most liquid
MAB stocks and began trading continuously throughout the entire market session.

Lastly, the sales and EBITDA figures achieved in the fourth quarter of 2018, coupled with the strong
start to 2019 commercially, make the Company upbeat regarding earnings for 2019 on an organic
basis. Meanwhile, GIGAS continues to pursue its strategy of combining organic growth with
inorganic transactions to speed up its growth, and will continue to assess corporate deals that can
add value for shareholders, which would prompt it to raise the forecasts contained herein.

Madrid, 26 March 2019

Diego Cabezudo Ferndndez de la Vega
CEO, GIGAS GROUP
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GIGAS HOSTING, S.A. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES
MEMORIA CONSOLIDADA DE LAS CUENTAS ANUALES DEL EJERCICIO 2018

Deterioro del valor de los activos no corrientes

La valoracién de los activos no corrientes, distintos de los financieros, requiere la realizacion de
estimaciones con el fin de determinar su valor recuperable, a los efectos de evaluar un posible deterioro.
Para determinar este valor recuperable, los Administradores de la Sociedad estiman los flujos de efectivo
futuros esperados de los activos o de las unidades generadoras de efectivo de las que forman parte y
utilizan una tasa de descuento apropiada para calcular el valor actual de esos flujos de efectivo. Los
flujos de efectivo futuros dependen de que se cumplan las proyecciones incluidas en el plan de negocio
de la Sociedad de los proximos cinco ejercicios, mientras que las tasas de descuento dependen del tipo
de interés y de la prima de riesgo. En base al plan de negocios del Grupo a 5 afos (2019-2023), los
Administradores consideran que no existe deterioro en el valor de los activos no corrientes. En la Nota 6
se analiza las hipdtesis utilizadas para calcular el valor en uso de las Sociedades del Grupo como
unidades generadoras de efectivo, en el que se incluyen también un andlisis frente a cambios en las
hipdtesis.

Activos por impuesto diferido

Los activos por impuesto diferido se registran para todas aquellas diferencias temporarias deducibles,
bases imponibles negativas pendientes de compensar y deducciones pendientes de aplicar, para las
que es probable que las distintas sociedades del Grupo, las cuales fributan individualmente dispongan
de ganancias fiscales futuras que permitan la aplicacion de estos activos. Los Administradores de la
Sociedad Dominante tienen que realizar estimaciones significativas para determinar el importe de los
activos por impuesto diferido que se pueden registrar, tfeniendo en cuenta los importes y las fechas en
las que se obtendrdn las ganancias fiscales futuras y el periodo de reversion de las diferencias
temporarias imponibles. Distintas sociedades del Grupo Gigas disponen de bases imponibles negativas
y diferencias temporarias deducibles. A 31 de diciembre de 2018, el Grupo ha registrado activos por
impuesto diferido por un importe total de 2.275.006,95 euros (2.129.391,11 euros al 31 de diciembre de
2017), correspondientes a todas las diferencias temporarias, bases imponibles pendientes de compensar
y deducciones pendientes de aplicar (Nota 13.b), y principalmente correspondiente a la Sociedad
Dominante por importe de 2.238.866,21 euros.

4. Normas de reqistro v valoracion

Las principales normas de registro y valoracion utilizadas por el Grupo Gigas en la elaboracién de las
Cuentas anuales consolidadas del ejercicio 2018, han sido las siguientes:

Q) Principios de consolidacion

GIGAS HOSTING, S.A. es la Sociedad Dominante de un Grupo de sociedades dependientes (Grupo
Gigas) en las que mantiene una participacion mayoritaria, por lo que formula y presenta cuentas
anuales consolidadas conforme a lo establecido en el Real Decreto 1159/2010 de 17 de septiembre.

Los criterios bdsicos que se han utilizado en la consolidacion son los siguientes:

° Todos los saldos, transacciones y resultados significativos entre las sociedades del Grupo Gigas
han sido eliminados del proceso de consolidacion.

o El valor de la participacion de los accionistas minoritarios en los activos netos de las sociedades
consolidadas por integracién global a la fecha actual es inexistente.

° Los principios contables utilizados por las distintas sociedades del Grupo se han homogeneizado

con el fin de presentar las presentes cuentas anuales consolidadas con una base de valoracion
homogénea.
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° La incorporacion de la informacion financiera de la sociedad GIGAS HOSTING COLOMBIA, SAS,
GIGAS HOSTING CHILE, SpA, GIGAS HOSTING PERU SAC, GIGAS HOSTING USA LLC,
SVT PROVEEDOR DE SERVICIOS INTERNET SL y ABILITY DATA SERVICES SA , denominadas en pesos
colombianos, pesos chilenos, soles peruano, ddélares americanos, euro y peso colombiano
respectivamente, se han realizado aplicando el método de conversién de tipo de cambio al
cierre a los activos y pasivos y el tipo de cambio histérico a los fondos propios (el vigente a la
fecha de la primera consolidacion). La cuenta de pérdidas y ganancias de estas sociedades
se han convertido a euros utilizando los tipos de cambio medios del ejercicio. El efecto global
de las diferencias entre estos tipos de cambio figura, neto de su efecto fiscal, en el patrimonio
neto consolidado bajo el epigrafe de "Diferencias de conversiéon”.

o De acuerdo con la préactica habitual en Espaia, las cuentas anuales consolidadas adjuntas no
incluyen el efecto fiscal que en su caso corresponde a la incorporacion de los resultados y de
las reservas de las sociedades consolidadas en el patrimonio de la Sociedad Dominante, debido
a que se estima que no se realizardn transferencias de reservas sujetas a tributacion.

b) Combinaciones de hegocios

Las combinaciones de negocios en las que la Sociedad adquiere el control de uno o varios negocios
mediante la fusidon o escision de varias empresas o por la adquisicion de todos los elementos
patrimoniales de una empresa o de una parte que constituya uno o mds negocios, se registran por el
meétodo de adquisicidén, que supone contabilizar, en la fecha de adquisicion, los activos identificables
adquiridos y los pasivos asumidos por su valor razonable, siempre y cuando éste pueda ser medido con
fiabilidad.

La diferencia entre el coste de la combinacién de negocios y el valor de los activos identificables
adquiridos menos el de los pasivos asumidos se registra como fondo de comercio, en el caso en que
sea positiva, o como un ingreso en la cuenta de pérdidas y ganancias, en el caso en que sea negativa.
En el caso de que la valoracion de dicho inmovilizado intangible identificado no pudiera ser calculada
por referencia a un mercado activo e implicara la contabilizacién de un ingreso en la cuenta de
pérdidas y ganancias, dicho activo se valorard deduciendo del importe de su valor razonable, la
diferencia negativa inicialmente calculada. Si el importe de dicha diferencia negativa fuera superior al
valor total del inmovilizado intfangible, dicho activo no deberd ser registrado.

Las combinaciones de negocios para las que en la fecha de cierre del ejercicio no se ha concluido el
proceso de valoracion necesario para aplicar el método de adquisicion se contabilizan utilizando
valores provisionales. Estos valores deben ser gjustados en el plazo méximo de un afo desde la fecha
de adquisicién. Los ajustes que se reconozcan para completar la contabilizacion inicial se realizan de
forma retroactiva, de forma que los valores resultantes sean los que se derivarian de haber tenido
inicialmente dicha informacién, ajusténdose, por tanto, las cifras comparativas.

C) Inmovilizado intangible

El inmovilizado intangible se valora inicialmente por su coste, ya sea éste su precio de adquisicion o
coste de produccion. Posteriormente se valora a su coste minorado por la correspondiente amortizacién
acumulada 'y, en su caso, por las pérdidas por deterioro que haya experimentado.

Los activos intangibles se amortizan sistemd&ticamente en funcion de la vida Util estimada de los bienes
y de su valor residual. Los métodos y periodos de amortizacién aplicados son revisados en cada cierre
de periodo vy, si procede, ajustados de forma prospectiva. Al menos semestralmente se evalla la
existencia de indicios de deterioro, en cuyo caso se estiman los importes recuperables, efectudndose
las correcciones valorativas que procedan.
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Elimporte recuperable es el mayor entre el valor razonable menos los costes de venta y el valor en uso.
Cuando el valor contable es mayor que el importe recuperable se produce una pérdida por deterioro.
El valor en uso es el valor actual de los flujos de efectivo futuros esperados, utilizando tipos de interés de
mercado sin riesgo, ajustados por los riesgos especificos asociados al activo. Para aquellos activos que
no generan flujos de efectivo, en buena medida, independientes de los derivados de otfros activos o
grupos de activos, el importe recuperable se determina para las unidades generadoras de efectivo a
las que pertenecen dichos activos.

Las correcciones valorativas por deterioro y su reversion se contabilizan en la Cuenta de Pérdidas y
Ganancias Consolidada. Las correcciones valorativas por deterioro se revierten cuando las
circunstancias que las motivaron dejan de existir, excepto las correspondientes a los fondos de
comercio. La reversion del deterioro tiene como limite el valor contable del activo que figuraria si no se
hubiera reconocido previamente el correspondiente deterioro del valor.

f) Arrendamientos

Los contratos se califican como arrendamientos financieros cuando de sus condiciones econdmicas se
deduce que se transfieren al arrendatario sustancialmente todos los riesgos y beneficios inherentes a la
propiedad del activo objeto del contrato. En caso contrario, los confratos se clasifican como
arrendamientos operativos.

En el andlisis de la calificacion de los arrendamientos, el Grupo Gigas toma en consideracién como
indicadores de la transferencia de los riesgos y beneficios del bien arrendado, principalmente, los
siguientes aspectos:

- El plazo del arrendamiento coincide o cubre la mayor parte de la vida econdmica del activo.

- El valor actual de los pagos minimos acordados por el arrendamiento supone la préctica
totalidad del valor razonable del activo arrendado.

- Las especiales caracteristicas de los activos objeto del arrendamiento hacen que su utilidad
quede restringida al arrendatario.

- El arrendatario tiene la posibilidad de prorrogar el arrendamiento durante un segundo periodo,
con unos pagos por arrendamiento que son sustancialmente inferiores a los habituales del
mercado.

Grupo Gigas como arrendatario

Los activos adquiridos mediante arrendamiento financiero se registran de acuerdo con su naturaleza,
por el menor entre el valor razonable del activo y el valor actual alinicio del arrendamiento de los pagos
minimos acordados, incluida la opcidén de compra, contabilizindose un pasivo financiero por el mismo
importe. No se incluye en el cdilculo de los pagos minimos acordados las cuotas de cardcter
contingente, el coste de los servicios y los impuestos repercutibles por el arrendador. Los pagos
realizados por el arrendamiento se distribuyen entre los gastos financieros y la reduccién del pasivo. La
carga financiera total del contrato se imputa a la cuenta de pérdidas y ganancias del ejercicio en que
se devenga, aplicando el método del tipo de interés efectivo. A los activos se les aplican los mismos
criterios de amortizacion, deterioro y baja que al resto de activos de su naturaleza.

Los pagos por arrendamientos operativos se registran como gastos en la cuenta de pérdidas y
ganancias cuando se devengan.
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En el caso de instrumentos de patrimonio valorados al coste como las inversiones en el patrimonio de
empresas del grupo, multigrupo y asociadas, la pérdida por deterioro se calcula como la diferencia
entre su valor en libros y el importe recuperable, que es el mayor importe enfre su valor razonable menos
los costes de ventay el valor actual de los flujos de efectivo futuros derivados de la inversion. Salvo mejor
evidencia, en la estimacién del deterioro se toma en consideracién el patrimonio neto de la entidad
participada, corregido por las plusvalias tacitas existentes en la fecha de la valoracién. La reversion de
las correcciones valorativas por deterioro se registra en la cuenta de pérdidas y ganancias, con el limite
del valor en libros que tendria la inversion en la fecha de reversién sino se hubiera registrado el deterioro
de valor, para las inversiones en el patrimonio de empresas del grupo, multigrupo y asociadas; mientras
que para los activos financieros disponibles para la venta que se valoran al coste no es posible la
reversion de las correcciones valorativas registradas en ejercicios anteriores.

g.2)  Pasivos financieros

Clasificacién y valoracion

Débitos y partidas a pagar

Incluyen los pasivos financieros originados por la compra de bienes y servicios por operaciones de tréfico
del Grupo y los débitos por operaciones no comerciales que no son instrumentos derivados.

En su reconocimiento inicial en el balance, se registran por su valor razonable, que, salvo evidencia en
confrario, es el precio de la transaccién, que equivale al valor razonable de la contraprestacion recibida
ajustado por los costes de fransaccion que les sean directamente atribuibles.

Tras su reconocimiento inicial, estos pasivos financieros se valoran por su coste amortizado. Los intereses
devengados se contabilizan en la cuenta de pérdidas y ganancias, aplicando el método del tipo de
interés efectivo.

No obstante, los débitos por operaciones comerciales con vencimiento no superior a un afo y que no
tengan un tipo de interés contractual, asi como los desembolsos exigidos por terceros sobre
participaciones, cuyo importe se espera pagar en el corto plazo, se valoran por su valor nominal,
cuando el efecto de no actualizar los flujos de efectivo no es significativo.

La diferencia entre el valor razonable y el importe recibido de las fianzas por arrendamientos operativos
se considera un cobro anticipado por el arrendamiento y se imputa a la cuenta de pérdidas y
ganancias durante el periodo del arrendamiento. Para el cdlculo del valor razonable de las fianzas se
toma como periodo remanente el plazo contractual minimo comprometido.

Cancelacidon o baja de pasivos financieros

El Grupo Gigas da de baja un pasivo financiero cuando la obligacién se ha extinguido.

Cuando se produce un intercambio de instrumentos de deuda, siempre que éstos tengan condiciones
sustancialmente diferentes, se registra la baja del pasivo financiero original y se reconoce el nuevo
pasivo financiero que surja. De la misma forma se registra una modificacion sustancial de las condiciones
actuales de un pasivo financiero.

La diferencia entre el valor en libros del pasivo financiero, o de la parte del mismo que se haya dado de
baja, y la contraprestacion pagada, incluidos los costes de transaccién atribuibles, y en la que se recoge
asimismo cualquier activo cedido diferente del efectivo o pasivo asumido, se reconoce en la Cuenta
de Pérdidas y Ganancias Consolidadas del ejercicio en que tenga lugar.
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Se reconoce en la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada, excepto cuando corresponde a
fransacciones que se registran directamente en el patrimonio neto, en cuyo caso el impuesto
correspondiente también se registra en el patrimonio neto, y en las combinaciones de negocios en las
que se registra como los demds elementos patrimoniales del negocio adquirido.

Los impuestos diferidos se registran para las diferencias temporarias existentes en la fecha del balance
consolidado entre la base fiscal de los activos y pasivos y sus valores contables. Se considera como base
fiscal de un elemento patrimonial el importe atribuido al mismo a efectos fiscales.

El efecto impositivo de las diferencias temporarias se incluye en los correspondientes epigrafes de
"activos por impuesto diferido” y “pasivos por impuestos diferidos” del balance.

Se reconocen pasivos por impuestos diferidos para todas las diferencias temporarias imponibles,
excepto aquellas derivadas del reconocimiento inicial de fondos de comercio o de otros activos y
pasivos en una operacion que no afecta ni al resultado fiscal ni al resultado contable y no es una
combinacién de negocios.

Por su parte, los activos por impuestos diferidos sélo se reconocen en la medida en que se considere
probable que cada una de las sociedades, individualmente, vaya a disponer de ganancias fiscales
futuras contra las que poder hacerlos efectivos.

En la fecha de cierre de cada ejercicio la Sociedad evalUa los activos por impuestos diferidos
reconocidos y aquellos que no se han reconocido anteriormente. En base a tal evaluacién, la Sociedad
procede a dar de baja un activo reconocido anteriormente si ya no resulta probable su recuperacion,
o procede a registrar cualquier activo por impuesto diferido no reconocido anteriormente siempre que
resulte probable que la Sociedad disponga de ganancias fiscales futuras que permitan su aplicacién.

Los activos y pasivos por impuesto diferido se valoran alos tipos de gravamen esperados en el momento
de su reversidn, segun la normativa vigente aprobada, y de acuerdo con la forma en que

racionalmente se espera recuperar o pagar el activo o pasivo por impuesto diferido.

Los activos y pasivos por impuestos diferidos, originados por operaciones con cargos o abonos directos
en cuentas de patrimonio, se contabilizan también con contrapartida en patrimonio neto consolidado.

Los activos y pasivos por impuesto diferido no se descuentan y se clasifican como activos y pasivos no
corrientes, independientemente de la fecha esperada de realizacion o liquidacion.

n) Clasificacion de los activos y pasivos entre corrientes y no corrientes

Los activos y pasivos se presentan en el balance consolidado clasificados entre corrientes y no
corrientes. A estos efectos, los activos y pasivos se clasifican como corrientes cuando estdn vinculados
al ciclo normal de explotacion del Grupo Gigas y se esperan vender, consumir, realizar o liquidar en el
franscurso de un ano.

o) INngresos vy gastos

Los ingresos se reconocen cuando es probable que el Grupo reciba los beneficios o rendimientos
econdmicos derivados de la transaccion y elimporte de los ingresos y de los costes incurridos o a incurrir
pueden valorarse con fiabilidad. Los ingresos se valoran al valor razonable de la contrapartida recibida
o por recibir, deduciendo los descuentos, rebajas en el precio y otras partidas similares que el Grupo
Gigas pueda conceder, asi como, en su caso, los intereses incorporados al nominal de los créditos. Los
impuestos indirectos que gravan las operaciones y que son repercutibles a terceros no forman parte de
los ingresos.
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Los ingresos y gastos se imputan en funcién del criterio del devengo, es decir, cuando se produce la
corriente real de bienes y servicios que los mismos representa, con independencia del momento en que
se produzca la corriente monetaria o financiera derivada de ellos. Dado que la compania factura sus
servicios de cloud hosting por adelantado y en ocasiones por periodos anuales o incluso superiores, la
Sociedad imputa los ingresos en el momento de la prestacion efectiva del servicio, a pesar de recibir los
ingresos con anterioridad. Esos ingresos por servicios aun no prestados se reflejon en el Balance de
Situacion como Periodificaciones a Corto Plazo.

Los intereses recibidos de activos financieros se reconocen utilizando el método del tipo de interés
efectivo y los dividendos, cuando se declara el derecho del accionista a recibirlos. En cualquier caso,
los intereses y dividendos de activos financieros devengados con posterioridad al momento de la
adquisicion se reconocen como ingresos en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias.

o) Transacciones en moneda exfranjera.

Las monedas funcionales son la moneda local del pais de cada filial y de presentacion del Grupo Gigas
es el Euro.

Para realizar la conversién a la moneda de presentacion, los activos y pasivos de la filial se convierten
al tipo de cambio vigente en la fecha de balance y los ingresos y gastos se convierten al fipo de cambio
medio ponderado del ejercicio. Las diferencias de conversion correspondientes se regisfran
directamente en patrimonio neto hasta que se produzca la enajenacién de la inversion, en cuyo
momento se reconocen en la cuenta de pérdidas y ganancias.

Las transacciones en moneda extranjera se convierten en su valoracion inicial al tipo de cambio de
contado vigente en la fecha de la transaccioén.

Los activos y pasivos monetarios denominados en moneda extranjera se convierten al tipo de cambio
de contado vigente en la fecha de balance. Las diferencias de cambio, tanto positivas como
negativas, que se originen en este proceso, asi como las que se produzcan al liquidar dichos elementos
patrimoniales, se reconocen en la cuenta de pérdidas y ganancias del ejercicio en el que surjan.

Las partidas no monetarias valoradas a coste histérico se valoran aplicando el tipo de cambio de la
fecha de la transaccién.

Las partidas no monetarias registradas por su valor razonable se valoran aplicando el tipo de cambio
de la fecha de determinacién del mismo. Las diferencias de cambio se registran en la cuenta de
pérdidas y ganancias, salvo que la variacion del valor de la partida no monetaria se registre en
patrimonio neto, en cuyo caso las diferencias de cambio correspondientes también se registran en
patrimonio neto.

q) Gastos de personal

Los gastos de personal incluyen todos los sueldos y las obligaciones de orden social obligatorias o
voluntarias devengadas en cada momento, reconociendo las obligaciones por pagas extras,
vacaciones o sueldos variables y sus gastos asociados.

De acuerdo con la legislacién laboral vigente, la Sociedad estd obligada al pago de indemnizaciones
a aquellos empleados con los que, en determinadas condiciones, rescinda sus relaciones laborales. Las
indemnizaciones por despido susceptibles de cuantificacion razonable se registran como gasto del
ejercicio en el que existe una expectativa vdlida, creada por la Sociedad frente a los terceros
afectados.
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Investigacion y Desarrollo

El Grupo Gigas continUa con su afdn investigador para obtener mejoras notables en sus actuales
servicios de cloud hosting, comenzando nuevos proyectos en el ejercicio 2018. Los gastos asociados a
dichos proyectos durante 2018 han sido de 250.880,63 euros (165.833,43 euros en el ejercicio 2017).
Dichos gastos estdn siendo registrados dentro del epigrafe Investigacion y Desarrollo, teniendo motivos
fundados para considerar el éxito a su finalizacidon. A su finalizacién, el Grupo Gigas procederd a
registrarlo con el epigrafe del activo correspondiente a su naturaleza. En caso que tuviera criterios
fundados para considerar que no finalizard con éxito, procederia a desactivar estos gastos y registrarlos
como pérdidas procedentes del inmovilizado intangible. Toda la actividad de Investigacién y Desarrollo
se han generado internamente.

A finales del primer semestre de 2018 finalizd uno de sus proyectos de Investigacion y Desarrollo que
habia comenzado a primeros de 2017. Los gastos asociados a dicho proyecto fueron de 165.833,43
euros durante el ejercicio 2017 y 13.652,61 euros en el primer semestre de 2018. El proyecto finalizd con
éxito y la Sociedad lo registré con el epigrafe del activo correspondiente a su naturaleza por el importe
total de los costes incurridos a su finalizacion, 179.486,04 euros.

Aplicaciones Informd&ticas v Propiedad Industrial

El Grupo tfiene activos registrados correspondientes a dominios, marcas y aplicaciones informdticas.
Durante el ejercicio 2018 se han registrado adquisiciones de aplicaciones informdaticas a terceros por
importe de 37.146,23 euros (44.657,20 euros en el ejercicio 2017).

No se han registrado, en el ejercicio 2018, adquisiciones de propiedad industrial (ninguna durante el
ejercicio 2017).

Relaciones con clientes

Esta partfida incluye la valoraciéon de la cartera de clientes adquirida tras la compra de las companias
SVT PROVEEDOR DE SERVICIOS INTERNET, S.L. y la companfia ABILITY DATA SERVICES, S.A., estimadas en
los respectivos ejercicios de Asignacion Precio de Compra (“PPA") confeccionado por la Sociedad para
cada una de las nuevas companias adquiridas (Nota 2).

En la Compania adquirida SVT PROVEEDOR DE SERVICIOS INTERNET, S.L., dicha relacion con clientes se
ha valorado en 459.803,95 euros y su vida Util se ha estimado en 10 afos para los clientes tipo DataCenter
y en 7 anos para los clientes tipo VPS, generando a 31 de diciembre de 2018 una amortizacion
acumulada de 48.215,61 euros.

En la Compania adquirida ABILITY DATA SERVICES, S.A., dicha relacion con clientes se ha valorado en
2.462.589,00 euros y su vida Util se ha estimado en 10 afos para los clientes tipo DataCenter, generando
a 31 de diciembre de 2018 una amortizaciéon acumulada de 143.651,03 euros.

Todo el inmovilizado intangible del Grupo Gigas se encuentra afecto a actividades empresariales
propias de su actividad.

Al cierre del ejercicio 2018 el Grupo tiene elementos del inmovilizado intangible totalmente amortizados
en uso, por importe de 149.316,64 euros (61.053,73 euros a cierre del ejercicio 2017).

A 30 de diciembre de 2018 no existian compromisos firmes de compra de inmovilizado intangible.

El Grupo no fenia activos inmateriales al 30 de diciembre de 2018 que estuviesen hipotecados como
garantia de préstamos y/o créditos hipotecarios.
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Una parte importe de las altas de inmovilizado material en el presente ejercicio, cerrado a 31 de
diciembre de 2018, provienen de la compra de las sociedades SVT PROVEEDOR DE SERVICIOS INTERNET,
S.L., y ABILITY DATA SERVICES, S.A. como se indican en la Nota 2

a) Prueba de deterioro de activos no corrientes

Para determinar el valor recuperable de los activos no corrientes del Grupo, se han considerado cuatro
UGEs (Unidades Generadoras de Efectivo): La matriz GIGAS HOSTING S.A. junto con SVT PROVEEDOR DE
SERVICIOS INTERNET, S.L. y las tres filiales activas en Latinoamérica GIGAS HOSTING COLOMBIA SAS,
GIGAS HOSTING CHILE SpA, GIGAS HOSTING PERU SAC.

Debido a la existencia de indicios de deterioro en el valor de los activos no corrientes, se ha evaluado
el importe recuperable de cada una de las UGEs mediante la estimacion de su valor en uso, utilizando
proyecciones de flujos de caja basadas en las estimaciones realizadas por la Direccion para los proximos
10 afos. La tasa de descuento aplicada a las proyecciones de flujos de efectivo ha sido del 13,7% (igual
que en el gjercicio 2017) y los flujos de efectivo posteriores al periodo de diez afos se han extrapolado
utilizando una tasa de crecimiento del 2% (igual que en el gjercicio 2017). Se ha concluido que no existe
deterioro en el valor de los activos relacionados a cada UGE.

Hipdtesis clave para el cdiculo del valor en uso

El cdiculo del valor en uso para ambas unidades se ha basado en las siguientes hipotesis:

o Crecimiento. La Compania tiene una expectativa de mantener el ritmo de crecimiento actual
en la primera mitad del periodo de diez afos, para luego reducir dicho crecimiento en la
segunda mitad, debido a la madurez del mercado, la presidn sobre precios y el incremento de
competencia. Gigas continta invirtiendo en equipo comercial tanto en los paises en los que
estd presente como abriendo nuevas oficinas y continla desarrollando canales de ventas
indirectas que le permiten incrementar las ventas por comercial.

° Erosion de precios y competencia. Se ha estimado un crecimiento de competencia importante
durante el periodo con alta presidon en precios, pero que se ve compensada por la reduccién
en el coste de los equipos informdticos que conforman el CAPEX de la Compania, el
crecimiento del mercado vy el crecimiento de la demanda de recursos por parte de clientes

captados.

o Margen Bruto. Gigas estima que su margen bruto pueda continuar en los niveles actuales o algo
superiores.

° EBITDA. La Compania continUa incrementando su EBITDA hasta niveles en linea con players de

dicho tamano en la industria, disfrutando de un apalancamiento operativo importante.

° Tasa de descuento. Se ha calculado el WACC a partir de la beta no apalancada del sector de
Servicios de la Informacion.

o CAPEX. La Compadia estima que sus inversiones en inmovilizado material continuardn
creciendo en linea con el crecimiento en la captacién de clientes.

Sensibilidad frente a cambios en las hipdtesis

Dado las diferencias entre los valores contables de los activos netos de la Compania objetos de andlisis
y la valoracién de los mismos, la Direccién considera altamente improbable que ningun cambio
razonable y posible en cualquiera de las hipdtesis indicadas (e.g. subida delwacc en 1% y/o disminucion
de la tasa de crecimiento en 1%) supusiera que el valor contable excediera de su valor recuperable.
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° Acreedores comerciales

Las partidas de Proveedores y Acreedores a corto plazo, recogen unos importes de 209.288,71 euros
(90.817,96 euros a cierre 2017) y 232.455,66 euros (77.512,41 a cierre 2017) respectivamente a cierre de
2018, por facturas pendientes no vencidas de servicios principalmente recurrentes.

° Personal

Por Ultimo, el Grupo Gigas registra un saldo de 7.874,51 euros (13,90 euros en 2017) de remuneraciones
de personal pendientes de pago, a cierre del ejercicio 2018.

° Obligaciones vy bonos convertibles

A 31 de diciembre de 2018, en las partidas Obligaciones y bonos convertibles estd registrada una deuda
de 1.794.192,35 euros a largo plazo.

Durante el mes de abril de 2018 la Sociedad Dominante completd una emisién de obligaciones
convertibles y/o canjeables (Obligaciones Convertibles) para financiar la adquisiciéon de ABILITY DATA
SERVICES, S.A. (Nota 2) y ofras posibles operaciones. La emision se llevo a cabo en dos framos, un primer
tramo por importe de 1.200 miles de euros y un segundo tramo por importe de 1.300 miles de euros.
Ambos tramos fueron suscritos y desembolsados infegramente el dia 26 de abril de 2018, con un
vencimiento a siete afos desde la fecha de emision.

Las Obligaciones Convertibles devengardn un tipo de interés del 4% anual en efectivo (Interés Efectivo),
que la sociedad dominante deberd pagar por trimestres naturales vencidos; un tipo de interés del 2%
anual (PIK Efectivo) que se capitalizard al valor nominal de cada Obligacion Convertible pagadero en
la fecha de vencimiento o la fecha de conversidn (si ésta fuera anterior); y un tipo de interés del 2%
anual (PIK Convertible) que se capitalizard al valor nominal de cada Obligaciéon Convertible y que serd
pagadero en efectivo o en caso de conversidn, convertible o canjeable en acciones de la sociedad
dominante en la fecha de vencimiento o la fecha de conversidn (si ésta fuera anterior). Las Obligaciones
Convertibles llevan asociadas ciertas restricciones en materia de ratios financieros (covenants) que
podrian desencadenar un evento de conversion anficipada de las Obligaciones Convertibles,
pero dicho evento no ha sido tenido en cuenta para la valoracidon de la opcidn de conversién por
tratarse de sucesos improbables.

Del total de las obligaciones asumidas, un importe de 711.241,39 euros se ha considerado como Otros
Instrumentos de Patrimonio (ver Nota 10.f). Asimismo, un importe de 1.794.192,35 se ha registrado como
deuda alargo plazo, valorado a su coste amortizado e incluyendo 90.159,07 euros de intereses implicitos
relativos a los intereses PIK Efectivo y PIK Convertible, generados desde la emisién hasta el 31 de
diciembre de 2018. Adicionalmente, se registrd un importe de 27.046,31 euros de intereses explicitos
como deuda a corto plazo relativos al Interés Efectivo generado desde la emision hasta el 31 de
diciembre de 2018 menos la retencién correspondiente (5.138,80 euros) que fue pagado en enero de
2019.

La Compania incurrié en unos gastos totales de 84.725,33 euros ligados a la emision de las Obligaciones
Convertibles, que fueron registrados en la misma proporciéon en las partidas Otros Pasivos Financieros y
Oftros Instrumentos de Patrimonio Neto.

A 31 de diciembre de 2018, el Grupo se encuentra en cumplimiento con todas las restricciones y ratios

que le imponen sus principales contratos de endeudamiento y, en el entendido de una continuidad
razonable de sus negocios, no prevé incumplimientos futuros.
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Ofras deudas

Bajo el epigrafe “otros deudas”, por importe de 153.430,93 euros a 31 de diciembre 2018 (516.960,85
euros a cierre 2017) a largo plazo y 1.241.494,77 euros (857.762,58 euros a cierre 2017) a corto plazo, el
Grupo Gigas recoge las siguientes deudas:

a)

f)

Un préstamo del Ministerio de Industria, Energia y Turismo concedido el dia 5 de diciembre de
2012 porimporte de 520.212,00 euros, con plazo de amortizacién de 7 afos, 3 afos de carencia
de principal y un tipo de interés del 3,95%.

A 31 de diciembre de 2018 mantiene 136.026,57 euros (270.177,00 euros en 2017) registrados a
largo plazo y 141.400,48 euros (143.144,81 euros en 2017) registrados a corto plazo y pagaderos
en enero 2019.

Un préstamo contratado por el Grupo Gigas con la entidad Empresa Nacional de Innovacién,
S.A. Formalizado el dia 7 de diciembre de 2011 por la cantidad de 300.000 euros, vencimiento
en diciembre de 2017 y tipo de interés de Euribor mads diferencial del 0,75%, con cuotas de
principal pagaderas a partir de junio 2015.

Dicho préstamo ha quedado saldado en su totalidad en el primer semestre de 2018, por tanto,
el Grupo a 31 de diciembre de 2018 no registra ninguna deuda pendiente (53.294,47 euros a
cierre 2017 registrados a corto plazo).

Un préstamo recibido por el Ministerio de Industria, Energia y Turismo concedido el dia 1 de
diciembre de 2014 por importe de 626.227,92 euros con un plazo de amortizacion de 5 anos, 3
anos de carencia de principal y un tipo de interés del 0,513%. En la misma fecha le ha
concedido fambién el Ministerio de Industria, Energia y Turismo una subvencidn no reintegrable
por valor de 32.959,38 euros, estando supeditada al cumplimiento de unos requisitos, que el
Grupo Gigas, por el principio de prudencia, lo calificé inicialmente como deuda fransformable
en subvencidn y en el primer semestre de 2017 ya lo ha clasificado como una subvencién.

A 31 de diciembre 2018 por este préstamo no registra deuda a largo plazo (209.811,66 euros a
cierre 2017) y 209.811,66 euros a corto plazo (419.628,81 euros en cierre 2017).

Los pagos a efectuar por la adquisicién de la comparia SVT PROVEEDOR DE SERVICIOS
INTERNET, S.L., firmada en enero de 2018, se estructuraron por unos importes fijos y por un importe
variable contingente ligado a las ventas alcanzadas en 2018 y pagadero en 2019. A fecha 31
de diciembre de 2018 se estima una deuda a corto plazo pendiente es de 169.593,37 euros. (ver

Nota 2).

En relacion a la adquisicion de la compania colombiana ABILITY DATA SERVICES, SA, en mayo

de 2018, los pagos a efectuar fueron estructurados mediante unos importes fijos. A fecha 31 de
diciembre de 2018 se estima que la deuda a corto plazo de 313.843,00 euros. Nota 2.

En noviembre de 2017 se formaliza con la division financiera de un proveedor, para la
adquisicion de equipos informdticos, un préstamo por importe de 58.109,44 euros. A 31 de
diciembre de 2018 registra a largo plazo una deuda de 17.404,36 euros (36.972,19 euros a cierre
de 2017) y 19.567,84 euros a corto plazo (18.223,99 euros a cierre de 2017).

Los restantes 387.278,42 euros (223.470,50 euros a cierre 2017) registrados como "Otras deudas

a corto plazo"”, corresponden principalmente a deudas generadas con proveedores de
inmovilizado por la adquisicion de nuevos equipos informdaticos.
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El Grupo cerrd el afo con 3.897 clientes empresariales (3.608 en 2017). El nUmero de clientes del
producto Cloud Datacenter a final del afio 2018 se situd en 739, un aumento de 237 clientes frente a los
502 de final del ejercicio 2017. Por su parte, el niUmero de clientes del producto Cloud VPS crecié
ligeramente, cerrando el afo en 3158, 52 mds que al cierre del afo 2017. Este importante crecimiento
en numero de clientes de Cloud Datacenter, que se vid ademds reforzado por las contribuciones de
SVT y Ability, frente al minimo incremento en clientes de Cloud VPS va en linea con la estrategia de la
Sociedad de favorecer clientes de mayor facturacion mensual (ARPU) y mayor valor afadido. En ese
sentido, el ARPU mensual medio de los clientes del producto Cloud Datacenter alcanzé la cifra media
de 1.223,9 euros, mayor que los 1071,6 euros de media en 2017 y alcanzo los 1.248,40 durante el Ultimo
trimestre del afo, lo que hace presagiar un incremento en 2019. El ARPU del Cloud VPS se situd a su vez
en los 27,7 euros de media en el ejercicio, también sustancialmente superior a los 25,7 euros de media
de 2017.

A nivel mds operativo, la Sociedad ha dedicado el gjercicio a integrar las dos compras realizadas, que
ademds le han proporcionado datacenters locales en Barcelona y Bogotd que se han incorporado a
la red de datacenters de Gigas y ha continuado su crecimiento comercial, expandiendo sus equipos
comerciales en Colombia, México, Chile y Pert. Adicionalmente al foco en ventas y las integraciones
de las companias adquiridas, durante el 2018 Gigas recibid su homologacién para usar su plataforma
Cloud para SAP HANA vy revalidé sus certificaciones en materia de Seguridad y medios de pago ISO
27.001 y PCI-DSS Nivel 1. Gigas lanzd ademds nuevos productos en 2018, tales como Cloud in a Box
(servicio de cloud hibrida en partnership con Hewlett-Packard Enterprise), Cloud SAP Hana y Cloud
VMware.

La compania recibié importantes galardones y menciones durante el ejercicio de 2018, provenientes de
analistas y medios, tales como Finantial Times (inclusion en el prestigioso ranking 1000 Europe's Fastest
Growing Companies) o Gartner (Most Notable Cloud Infrastructure Providers Worldwide), que se suman
al largo elenco recibido durante los afos anteriores, tales como el hecho de haber sido nombrado
proveedor oficial de servicios de Cloud Publica de la Comisidon Europea en diciembre de 2015, lo que
representa una excelente referencia vy la ratificacion de las bondades de la plataforma tecnoldgica de
la Compania.

El Grupo Gigas ha continuado desarrollando un canal de venta indirecta para sus servicios, sumando
nuevos importantes acuerdos de distribucion durante el 2018 con integradores de sistemas, consultoras
tecnoldgicas y empresas de software, para la comercializaciéon de productos del Grupo Gigas a sus
clientes, y que ya suponen alrededor de dos tercios de los nuevos negocios.

El Grupo estd adecuadamente financiado y durante el 2018 ha logrado financiar la totalidad de sus
necesidades de CAPEX con deuda externa, utilizando los recursos propios para la financiacion del
crecimiento, las adquisiciones y la expansién internacional.

El margen bruto, calculado en 2018, como la diferencia entre el Importe Neto de la Cifra de Negocios
menos Aprovisionamientos, se situé en 6,8 millones de euros, un 78,3% del Importe Neto de la Cifra de
Negocios, algo peor, en términos relativos, que el 81,9% de margen bruto obtenido en 2017, pero
representando un crecimiento del 39,7% en términos absolutos.

Asimismo, la Sociedad generd un EBITDA en 2018 de 1,62 millones de euros, representando un 18,6% del
importe neto de la cifra de negocios y mds de un millén de euros mds que los 0,57 millones de euros de
2017, asi como mejor que los 1,33 millones de euros estimados inicialmente en el presupuesto. Este
crecimiento tan fuerte en EBITDA empieza a mostrar los frutos de las importantes inversiones realizadas
por la empresa para reforzar su estructura comercial y su presencia internacional, los altos mdrgenes
brutos de la operaciéon en Gigas, el apalancamiento operativo del modelo de negocio vy las sinergias
de las operaciones corporativas realizadas.
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Intereses y dividendos recibidos de activos financieros

Los intereses y dividendos de activos financieros devengados con posterioridad al momento de la
adquisicion se registran como ingresos en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias. Los intereses se
reconocen utilizando el método del tipo de interés efectivo y los dividendos cuando se declara el
derecho a recibirlos.

A estos efectos, en la valoracién inicial de los activos financieros se registran de forma independiente,
atendiendo a su vencimiento, el importe de los intereses explicitos devengados y no vencidos en dicho
momento, asi como el importe de los dividendos acordados por el érgano competente hasta el
momento de la adquisicion. Se entiende por intereses explicitos aquellos que se obtienen de aplicar el
tipo de interés contfractual del instrumento financiero.

Deterioro del valor de los activos financieros

El valor en libros de los activos financieros se corrige por la Sociedad con cargo a la Cuenta de Pérdidas
y Ganancias cuando existe una evidencia objetiva de que se ha producido una pérdida por deterioro.

Para determinar las pérdidas por deterioro de los activos financieros, la Sociedad evalia las posibles
pérdidas tanto de los activos individuales, como de los grupos de activos con caracteristicas de riesgo

similares.

Instrumentos de deuda

Existe una evidencia objetiva de deterioro en los instrumentos de deuda, entendidos como las cuentas
a cobrar, los créditos y los valores representativos de deuda, cuando después de su reconocimiento
inicial ocurre un evento que supone un impacto negativo en sus flujos de efectivo estimados futuros.

La Sociedad considera como activos deteriorados (activos dudosos) aquellos instrumentos de deuda
para los que existen evidencias objetivas de deterioro, que hacen referencia fundamentalmente a la
existencia de impagados, incumplimientos, refinanciaciones y a la existencia de datos que evidencien
la posibilidad de no recuperar la totalidad de los flujos futuros pactados o que se produzca un retraso
en su cobro.

En el caso de los activos financieros valorados a su coste amortizado, el importe de las pérdidas por
deterioro es igual a la diferencia entre su valor en libros y el valor actual de los flujos de efectivo futuros
que se estima van a generar, descontados al tipo de interés efectivo existente en el momento del
reconocimiento inicial del activo. Para los activos financieros a tipo de interés variable se utiliza el tipo
de interés efectivo a la fecha de cierre de las Cuentas anuales. Para los deudores comerciales y ofras
cuentas a cobrar, la Sociedad considera como activos dudosos aquellos saldos que tienen partidas
vencidas para las que no existe seguridad de su cobro y los saldos de empresas que han solicitado un
concurso de acreedores. La Sociedad considera para los instrumentos cotizados el valor de mercado
de los mismos como sustituto del valor actual de los flujos de efectivo futuro, siempre que sea
suficientemente fiable.

La reversion del deterioro se reconoce como un ingreso en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias y tiene
como limite el valor en libros del activo financiero que estaria registrado en la fecha de reversién si no
se hubiese registrado el deterioro de valor.

Instrumentos de patrimonio

Existe una evidencia objetiva de que los instrumentos de patrimonio se han deteriorado cuando después
de su reconocimiento inicial ocurre un evento o una combinacién de ellos que suponga que no se va
a poder recuperar su valor en libros debido a un descenso prolongado o significativo en su valor
razonable.
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Cuando se produce un intercambio de instrumentos de deuda que no fengan condiciones
sustancialmente diferentes, el pasivo financiero original no se da de baja del Balance de Situacion,
registrando el importe de las comisiones pagadas como un ajuste de su valor contable. El nuevo coste
amortizado del pasivo financiero se determina aplicando el tipo de interés efectivo, que es aquel que
iguala el valor en libros del pasivo financiero en la fecha de modificaciéon con los flujos de efectivo a
pagar segun las nuevas condiciones.

A estos efectos, se considera que las condiciones de los contratos son sustancialmente diferentes
cuando el prestamista es el mismo que otorgd el préstamo inicial y el valor actual de los flujos de efectivo
del nuevo pasivo financiero, incluyendo las comisiones netas, difiere al menos en un 10% del valor actual
de los flujos de efectivo pendientes de pago del pasivo financiero original, actualizados ambos al tipo
de interés efectivo del pasivo original.

f) Acciones propias

Las acciones propias se registran en el patrimonio neto como menos fondos propios cuando se
adquieren, no registréndose ningun resultado en la cuenta de pérdidas y ganancias por su venta o
cancelacion. Los ingresos y gastos derivados de las transacciones con acciones propias se registran
directamente en el patrimonio neto como menos "“otros instrumentos de patrimonio neto™.

9) Efectivo y otros activos liquidos equivalentes

Este epigrafe incluye el efectivo en caja, las cuentas corrientes bancarias y los depdsitos y adquisiciones
temporales de activos que cumplen con todos los siguientes requisitos:

. Son convertibles en efectivo.

o En el momento de su adquisicién su vencimiento no era superior a tres meses.
. No estdn sujetos a un riesgo significativo de cambio de valor.

° Forman parte de la politica de gestion normal de tesoreria de la Sociedad.
h) Subvenciones

Las subvenciones se califican como no reintegrables cuando se han cumplido las condiciones
establecidas para su concesion, registréndose en ese momento directamente en el patrimonio neto,
una vez deducido el efecto impositivo correspondiente.

Las subvenciones reintegrables se registran como pasivos de la Sociedad hasta que adquieren la
condicién de no reintegrables, no registréndose ningun ingreso hasta dicho momento.

Las subvenciones recibidas para financiar gastos especificos se imputan a la cuenta de pérdidas y
ganancias del ejercicio en el que se devenguen los gastos que estdn financiando. Las subvenciones
recibidas para adquirir activos materiales se imputan como ingresos del ejercicio en proporciéon a su
amortizacion.

i) Provisiones y contingencias

Los pasivos que resultan indeterminados respecto a su importe o a la fecha en que se cancelardn se
reconocen en el balance como provisiones cuando la Sociedad tiene una obligacién actual (ya sea
por una disposicidn legal, contractual o por una obligacion implicita o tdcita), surgida como
consecuencia de sucesos pasados, que se estima probable que suponga una salida de recursos para
su liquidacion y que es cuantificable.
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Las provisiones se valoran por el valor actual de la mejor estimacion posible del importe necesario para
cancelar o transferir a un tercero la obligacion, registrdndose los ajustes que surjan por la actualizaciéon
de la provision como un gasto financiero conforme se van devengando. Cuando se trata de provisiones
con vencimiento inferior o igual a un afo, y el efecto financiero no es significativo, no se lleva a cabo
ningun tipo de descuento. Las provisiones se revisan a la fecha de cierre de cada balance y son
ajustadas con el objetivo de reflejar la mejor estimacién actual del pasivo correspondiente en cada
momento.

Las compensaciones a recibir de un tercero en el momento de liquidar las provisiones, se reconocen
como un activo, sin minorar el importe de la provisién, siempre que no existan dudas de que dicho
reembolso va a ser recibido, y sin exceder del importe de la obligacién registrada. Cuando existe un
vinculo legal o contractual de exteriorizacion del riesgo, en virtud del cual, la Sociedad no esté obligado
a responder del mismo, el importe de dicha compensaciéon se deduce del importe de la provision.

Por otra parte, se consideran pasivos contingentes aquellas posibles obligaciones, surgidas como
consecuencia de sucesos pasados, cuya materializacién estd condicionada a que ocurran eventos
futuros que no estan enteramente bajo el control de la Sociedad y aquellas obligaciones presentes,
surgidas como consecuencia de sucesos pasados, para las que no es probable que haya una salida de
recursos para su liguidacién o que no se pueden valorar con suficiente fiabilidad. Estos pasivos no son
objeto de registro contable, detalléndose los mismos en la memoria, excepto cuando la salida de
recursos es remota.

) Transacciones con pagos basados en instrumentos de patrimonio

La Sociedad clasifica sus planes de entrega de acciones y opciones sobre acciones para directivos y
empleados, de siguiente la forma de liquidar la transaccion:

Acciones y opciones sobre acciones de la Sociedad: El gasto de personal se determina en base al valor
razonable de las acciones y opciones a entregar en la fecha del acuerdo de concesion. El gasto de
personal se registra a medida que se prestan los servicios en el periodo estipulado, con abono a
"acciones propias” y “otros instrumentos de patrimonio neto” respectivamente. El valor razonable de las
acciones y opciones es establecido en la fecha del acuerdo de concesién y no se modifica a lo largo
de la vida de cada plan.

El valor razonable de las opciones se ha determinado utilizando un modelo de valoracion de opciones
en el que se ha tenido en cuenta el precio de ejercicio de la opcién, la vida de la opcién, la
probabilidad de cumplimiento de los objetivos asociados (en algunos casos permanencia, en otros el
alcanzar un precio por accién determinado), el precio de los activos subyacentes, la volatilidad
esperada del precio de la accién y el tipo de interés libre de riesgo para la vida de la opcién.

k) Impuesto sobre Sociedades

El gasto porimpuesto sobre beneficios del ejercicio se calcula mediante la suma del impuesto corriente,
que resulta de aplicar el correspondiente tipo de gravamen a la base imponible del ejercicio menos las
bonificaciones y deducciones existentes, y de las variaciones producidas durante dicho ejercicio en los
activos y pasivos por impuestos diferidos registrados.

Se reconoce en la Cuenta de Pérdidas y Ganancias, excepto cuando corresponde a transacciones
que se registran directamente en el patrimonio neto, en cuyo caso elimpuesto correspondiente también
se registra en el patrimonio neto, y en las combinaciones de negocios en las que se registra como los
demds elementos patrimoniales del negocio adquirido.

Los impuestos diferidos se registran para las diferencias temporarias existentes en la fecha del Balance

de Situacion entre la base fiscal de los activos y pasivos y sus valores contables. Se considera como base
fiscal de un elemento patrimonial el importe atribuido al mismo a efectos fiscales.
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