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Sobre Gigas

— Gigas, compania de cloud computing (servicios en la nube) fundada a
finales de 2011, opera en el sector de “Infraestructura como Servicio” (laaS)

— Un sector en explosion que presenta unos crecimientos superiores al 30%
anual (periodo 2014-2018) en Espafna y Latam (Gartner), y oportunidades de
consolidacion

— Ha desarrollado una tecnologia cloud lider (segun menciones de Gartner,
MSPmentor, Eurocloud, The Cloud Awards) con una interfaz
excepcionalmente intuitiva y facil de usar

— Tiene presencia local con oficinas y personal propio en cada pais en los
que opera, asi como un soporte técnico muy cualificado y en espanol (24h
al dia, 7 dias a la semana), lo que le ha afianzado su posicion y marca en
paises como Espana y Colombia

— Ha desplegado 4 centros de datos (Madrid 1, Madrid 2, Miami, Santiago de
Chile), asegurando una conectividad optima en todos sus mercados
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Track Record

— En cuatro anos de operacion (2012-2015), Gigas ha sido capaz de captar
mas de 3.500 clientes empresariales, o que le convierte en uno de los
proveedores laaS de referencia en Espana y la unica empresa espanola
proveedor de cloud publica de la Comisidon Europea

— Presenta un modelo de negocio con ingresos recurrentes y bajo churn, el
cual destaca por su flexibilidad, control de costes y caracteristicas
innovadoras asi como por su capacidad de réplica en nuevos paises.

— En 2015 alcanzo un crecimiento del 51,8% en el importe neto de la cifra de
negocios respecto al ano anterior y ha sentado las lbases para acelerar
significativamente su crecimiento en Espana y Latam una vez ejecutada su
salida al mercado bursatil MAB

— Cuenta con un equipo directivo con amplia experiencia en el sector y
probada capacidad de ejecucion, que ha recibido el apoyo de importantes
firmas de capital de riesgo

GIGAS quiere ser el proveedor laaS de referencia en los paises de habla

hispanay cuenta con un equipo directivo con capacidad de ejecucion
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Reputacion Reconocida

Proveedor de servicios cloud en Espana “MSPmentor
501 Global Edition”, 2015

Proveedor significativo a nivel mundial en informe Gartner
Cloud Infrastructure as a Service 2013, 2014, 2015

Mejor Servicio laaS del Mercado, Eurocloud 2013, 2014

Mejor Cloud Hoster Global, The Cloud Awards 2016
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Mercado laaS y Crecimiento

— Mercado muy incipiente con tasas anuales de crecimiento elevadas

— Pocos jugadores asentados y aquellos con mayor tamano enfocados a los
paises desarrollados, dejando los mercados emergentes “desatendidos”

2014 TACC 2018e
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Norte América s722om [ Y 522639 M

30%

34%
22%
Resto del mundo m — $4.009M

31%
Total laaS m "

. 31%
Pf:tencual r:nercado $700 M ' $2.081M
gigas (Espafa + Latam)

Fuente: Gartner Junio 2014
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Difusion de Servicios Cloud y Segmentos Clientes
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Competidores

o Operadores de telecomunicaciones y servicios |IT: f?e/e,ﬁ”a’a

multinacionales que ofrecen contratos a medida, enfocadas en
el servicio a grandes entidades

Desventajas vs Gigas: servicio caro, lento, poco flexible y sin SRS
capacidad para ofrecer soluciones a medida _

NN ‘)
Grandes jugadores internacionales: lideres del mercado :-:'amaz.onw rackspace(o
con una cartera de servicios muy amplia, precios competitivos
y una marca fuerte

Desventajas vs Gigas: ausencia de presencia local, sin ) ‘
servicio en espafiol, poca flexibilidad, lejania con cultura latina Windows Azure

Cloud laaS: Cuotas de Mercado Estimadas

Mercado incipiente y
fragmentado

Google
IBM . | | . !
Microsort Oportunidad para posicionarse
Amazon | | como operador de referencia
otros f f f | en Espafiay Latam
0% w6 % a0% A% so%

FUENTE: Synergy Research Group, Dic. 2014
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Hitos mas Relevantes

Constitucién de Gigas

Financiacioén inical:

€ 0,9M (Entrada de Comienzo de la
Bonsai Venture Capital y expansién en LATAM
Cabiedes & Partners)
Contratacion Apertura de las

Contratacion del Datacenter Miami Apertura de la oficinas comerciales

primer Datacenter oficina comercial de Peru y Chile Apertura de la

en Madrid Ampliacion de capital: de Colombia oficina comercial Contratacion

Por importe de € 1.8M Contratacion 2° en Panama Datacenter Chile

Lanzamiento comercial (Entrada de Caixa Ampliacién de capital: Datacenter en
en noviembre Capital Risc) Por importe de € 17M Madrid

Disefio de Producto e Prueba del “Value Proposition” en el
inicio de las operaciones mercado local y entrada incipiente en el f . .
en Espafia eveado intetriacions , mercado internacional

" Intensificacion de operaciones en el

Desde su constitucion, GIGAS ha captado capital por importe de
8,5 M€ mediante capital privado (4,4 M€) y salida al MAB (4,1 M€),
y esta presente en Espanay 4 paises de Latinoamérica
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Servicios Ofrecidos (I]

Cloud VPS
= Cloud Datacenter

Betier than o VPS: ol e advertages of cloud hostng

Real doud, flexible, powerful and affordable v
Cnoose where 1 host your VPS:

Grow up to 96GB of RAM and more than 100GHz of CPU! ¥

Nextgenereton piathrm: guaremieed resources
e B you e Yo sarns A Choose operating system and create your servers
¥y0u are ot 2a%%ed, YOu get your money back Choose where 1o host your servers: M

‘We help you migrate your services

Cloud VPS is great if.

U RAM =) CPU =y Disk [N Transfer

$

2 giges of RAM 4 gigas of RAM 5 giges of ram 6 giges of ram =
guarermea Guarartec Gusrertec Gusrarmes tio +34 9114196
25 giges of disk 50 gigas of disk 75 gigas of disk 100 gigas of disk

600G8 1200GE8 1600GE
+ unimited Yermter + unimited Yerater + unimited vemter + unimited rerster

=TT - - 2 |
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Servicios Ofrecidos (ll)

Cloud VPS

Driver del cliente: apoyo técnico,
coste y fiabilidad

» Cartera de productos: 4 productos

(Nova, Pro, Elite y Summum), entre 2y 6

GB de RAM

» Precio: competitivo, sin ser los mas
baratos

» Clientes: 3.163 clientes a Diciembre de
2015, representando el 90% de los
clientesy el 17% de los ingresos

» Estrategia de captacion: clientes
atraidos a través de canal online, con
campafas en este medio

» Coste de adquisicidn: coste medio de
q 75€ por cliente (alrededor de 3x ingresos
@ mensuales)

ARPU: alrededor de 23 €/mes

Cloud Data Center -

Driver del cliente: calidad,
oferta y servicio personalizado,
funcionalidad avanzada

Cartera de productos: personalizado,
desde 4 GB de RAM a varios cientos de
GB de RAM

Precio: precios en linea con AWS y por
debajo de integradores de sistemas o
telcos

Clientes: 350 clientes a Diciembre de
2015, lo cual representa el 10% de los
clientes y el 83% de los ingresos

Estrategia de captacion: fuerza de
ventas directa desplegada en Espafa
(Madrid y algunas regiones), asi como
Bogota, Medellin, Santiago de Chile, Lima,
y Ciudad de Panama. También a traves
de partners como mtegradores de =),
sistemas, agencias online, etc.. ‘

ARPU: c. 1.000 €/mes
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Infraestructura y Partners Tecnoldgicos

— Gigas dispone de infraestructura propia
en 4 data centers externos, con suministro

redundante de electricidad, un sistema de {7@”%%’%;?

alimentacion ininterrumpida, sistemas de
aire acondicionado y generadores diésel:
* Interxion I y Il (Madrid): Tier-111
* Terremark (Miami): Tier-1V
* [ntesis (Santiago de Chile): Tier-1I1

iintesis

— Uso de infraestructura de la mejor

. L. , | i Data center ¥ Oficinas comerciales H
calidad, suministrada por los lideres del
mercado: HP, NetApp, Cisco, Solidfire,

Fortinet. Principales proveedores

— Inversion en CapEx (equipos informaticos) & N .::Ills'c':lo"
de 4,4 M€ en el periodo 2011-2016 Microsoft

— Ratio CapEx / Facturacion descendiendo "}RE F::RTINET pmw

desde 1,0x en 2012 a 0,2x en 2015
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Equipo con Amplia Experiencia
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Moisés Israel - Josd Antoni@Arriba8® Diego Cabezudo
# PRESIDENTE 80 e CO!\‘I;JERO DELEGADO
= : ;ﬂ’ « B : S
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Lola Molins Alberto Fernandez Cristian Garcia

DIRECTORAMARKETING DIRECTOR COMERCIAL CONTROLLER FINANCIERO
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Accionistas y Consejo Administracion

Empresas
de capital
riesgo )

4

Inversores
privados

Equipo
directivo )

(*) Principalmente:

» Cabiedes & Partners (inversor en Privalia, Ole.com,

Myalert, Trovit, Offerum, Zyncro, Bubok,...)

» Bonsai Venture Capital (inversor en idealista.com, Softonic,

Tuenti, Infojobs, Offerum, Top Rural, Wuaki tv,...)

» Caixa Capital Risc, vehiculo inversor de Grupo La Caixa

(inversor en Privalia, Groupalia, La Nevera Roja,...)

Dos directivos poseen un plan sobre acciones de 208.250
acciones cada uno, a un precio de € 1,7 por accion. Dicha
plan estd condicionado a que el precio por accién alcance
o supere los € 6,5 el 31 de octubre de 2017, € 8,2 en 2018
y € 10,2 en 2019

Consejo de Administracion

Moisés Israel
(Presidente)

José Antonio

Arribas Bonsai Venture
(CO0) Capital
Rosalia (Javier Cebrian)
Lloret Ledn

Bartolomé

Arantza velilla

Ezpeleta
Alfonso José Maria

Cabezudo Torroja .“

Diego Cabezudo
(CEO de Gigas)

Secretario del Consejo de Administ '
Patricia Manca, PWC S



Crecimiento Historico por Producto

Facturacion Bruta a Clientes
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Crecimiento Historico por Producto con est. 2016

Facturacion Bruta a Clientes
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Cuenta de Resultados Historica 2012-2015

Facturacion y EBITDA

4.800

3.600

2.400
1.200 I
, 1

2012

-1.200

m Facturacion

2013

2014

Cifra Negocio

2015

EBITDA

Crecimiento por encima del
50% en ingresos el ultimo ano

Margen bruto de 73,8% en
2015

EBITDA del 10,2% en 2015

ARPU de Cloud Datacenter de
casi 1.000 euros mensuales en
2015, frente a 215 euros
mensuales en 2012
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Resultados Q1 2016

— Facturacion 1,34 millones de euros, 37,7% mas que en 2015y 1,12 millones
de euros de cifra de negocios, 42,2% mas que en Q1 2015

— Margen bruto del 74,2%
— EBITDA de 73 mil euros, a pesar de las previsiones de EBITDA negativo
— 3.518 Clientes totales, creciendo en numero de Cloud Datacenters

— Crecimiento importante de ARPU, 18,6% de incremento de ARPU Cloud
Datacenter en los ultimos 15 meses y 9,8% en Cloud VPS

— Acuerdo de partnership estrategico con Intesis, un conocido integrador de
sistemas chileno, para distribuir servicios cloud a su cartera de clientes

— Importantes esfuerzos para reforzar las estructuras comerciales de los
paises en los que la Compania esta presente

Cifras del 1Q 2016 en linea con las previsiones de

ventas presentadas en el DIIM y mejoran muy
sustancialmente las estimaciones de EBITDA




Espana
Av. de Fuencarral 44, Edificio 1
28108 Alcobendas
Madrid
@ +34 91 769 60 00

gigas

Mas Info: accionista@gigas.com

Colombia

Carrera 7 No 67 - 39 Piso 4
Bogota
' +57 1381 9640
Carrera 432, San Fernando Plaza
Medellin
Q' +57 420 40594

Web: www.gigas.com

Chile

Av. Vitacura 2670, Piso 15 Av.

Las Condes
Santiago
' +56 228 986 006

Emall: info@gigas.com

Peru
Av. Santo Toribio 115
San Isidro
Lima 27
Q' +511 641 9555

Twitter: @gigas

Panama
Tower Financial Center P| . 35
Calle 50
Panama

& 4507 836 6999 00



