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Resumen de resultados 2016

El presente documento resume los resultados y logros del ejercicio 2016 del Grupo Gigas, multina-
cional espafiola especializada en cloud computing y cotizada en el Mercado Alternativo de la Bolsa
de Madrid. Nuestros servicios avanzados, desplegables en tiempo real, junto a la plataforma cloud
mas innovadora y la obsesién por la calidad en el soporte técnico a nuestros clientes, nos permite
ofrecer soluciones personalizadas de alojamiento en la nube con total escalabilidad, seguridad y la

maxima potencia.

Highlights financieros

¢ Total de 3.586 clientes, 445 clientes de
Cloud Datacentery 3.141 clientes de Cloud
VPS (350 y 3.163 a finales de 2015 respec-
tivamente)

e Facturacién por ventas a clientes de 5,71
millones de euros (24,9% superior a 2015)

¢ Importe Neto Cifra de Negocios de 4,83 mi-
llones de euros (29,0% mas que en 2015)

e EBITDA negativo de 186 mil euros frente
EBITDA positivo de 383 mil euros en 2015,
aunque sensiblemente mejor que los 398
mil euros negativos presupuestados

Highlights operativos

Apertura delegacién México fortaleciendo
de forma importante nuestra presencia en
Latinoamérica

Desplegado un cuarto datacenter en San-
tiago de Chile para ofrecer mejor servicio
en Chile y Cono Sur

Elegida mejor empresa de Cloud Hosting a
nivel mundial, en los Cloud Awards y mejor
servicio en Espafia en los eAwards. Nom-
brado proveedor de servicios cloud nimero
1 en Espafia por MSPmentor en su ranking
de los 501 proveedores de servicios mun-
diales

Puesto 126 en ranking Financial Times de
las 1000 empresas europeas con mayor
crecimiento entre 2012y 2015

Contrato distribucién Marca Blanca con
Intesis en Chile

Certificacion ISO 27001




Moisés Israel — Presidente

2016 ha sido un afio importante para Gigas. en
el que se han sentado las bases para seguir
creciendo de forma rentable, tanto en Espafia
como en los cinco paises de Latinoamérica
donde ya estamos presentes. El Importe Neto
de la Cifra de Negocios del ejercicio 2016 su-
pone un crecimiento significativo del 29,0%
sobre la cifra del ejercicio anterior aunque
no alcanza los objetivos més ambiciosos que
Gigas se habia marcado en su salida al MAB.

La Compaiiia continia en la senda trazada
de crecimiento y ampliacién de su cobertura
tanto a nivel comercial (apertura de la oficina
en México) como a nivel de infraestructura
(datacenter nuevo en Chile, que se suma a los
otros tres en Espafia y EE.UU.) para avanzar en
su vision de consolidarse como uno de los ju-
gadores mas relevantes del sector de Infraes-
tructura como Servicio (laaS) en los mercados
de habla hispana.
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Gigas es el unico adjudicatario espariol de servicios
de cloud publica para las instituciones
de la Comision Europea.
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de 350 a 445
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con partners
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Primer acuerdo

Marca Blanca

Intesis Chile
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Resumen del afo

Diego Cabezudo - Consejero Delegado
Estimado Accionista.

Nos complace presentar las cuentas del ejerci-
cio 2016, el primer ejercicio completo después
del inicio de negociacion de las acciones de Gigas
en el Mercado Alternativo Bursétil, el 3 de no-
viembre de 2015 y un ejercicio marcado por
la inversion en reforzar la estructura comercial
de la Sociedad y la apertura de nuevos merca-
dos. Fruto de esas inversiones, el EBITDA de la
Compafiia volvié a nimeros negativos, aunque
mejor que las previsiones iniciales. Las ventas
quedaron algo por debajo de lo presupuestado,
debido al retraso de la apertura de la oficina de
México, pero se han sentado las bases para con-
tinuar con la senda de crecimiento durante 2017,
alcanzando EBITDA positivo.

Cifras en euros 2016 ENE-DIC Var (%) 2015 ENE-DIC Estimac. 2016 Cierre DIIM % Cumpl.
Facturacion a clientes 5.712.889 24,94% 4.572.423 6.620.599 86,3%
Periodificaciones de ventas 13100 - (221.235) (256.525) -
Descuentos y promociones sobre ventas (892.200) 47,8% (603.508) (734.872) 121,4%
Trabajos realizados para su activo 330.226 (40.5%) 555.343 239.516 137.9%
Ingresos extraordinarios, Subvenciones y otros 10.263 13.287 9.366 109,6%
Aprovisionamientos (1.036.602) 17.3% (883.815) (1.227.020) 84,5%
Constes de captacion clientes online y terceras partes (172.255) 43,5% (120.076) (184.193) 93,5%
Datacenter y conectividad (513.161) 22,9% (417.684) (532.037) 96,5%
Otros aprovisionamientos (351.186) 1,5% (346.065) (510.790) 68,8%
Gastos de personal (2.685.248) 39,2% (1.929155) (3.282.323) 81,8%
Sueldos, salarios y asimilados (2.071100) 35,8% (1.524.994) (2.424.621) 85,4%
Comisiones captacion clientes equipo comercial (164.585) 254,5% (46.444) (239.682) 68,7%
Cargas sociales (449.563) 257% (357.717) (618.020) 727%
Otros gastos de explotacién (1.633.996) 471% (1110.822) (1.767.064) 92,5%
Servicios exteriores (1.590.396) 501% (1.059.450) (1.705.874) 93,2%
Servicios profesionales y otros (1.071.598) 44,7% (740.549) (960.124) 11,6%
Marketing y publicidad (254.421) 33,3% (190176) (401.600) 63,4%
Costes internacionales excepto marketing (264.377) 105.,4% (128.725) (344150) 76,8%
Perdidas, deterioro y variacion de provisiones ops. comerciales (43.600) (51.372) (61190) 71,3%
Otros resultados (4.437) (53,7%) (9.588) - -
Resultado bruto de explotacion (EBITDA) (186.005) . 382.930
Resultado bruto de explotacion (EBITDA) % -3,8% - 10,2% -71% 145,6%
(%) Margen bruto* 3.589.002 29,8% 2766.049 4101.310 87,5%
Margen bruto % 74,2% 0,6% 73,8% 72,9% 101,9%
Costes Estructurales** -4111.059 39,7% -2.942161 -4.748.515 86,6%
Costes Estructurales 85,0% 8,3% 78,5% 84,4% 100,8%

NOTA *: Margen Bruto calculado como la diferencia entre el Importe Neto de la Cifra de Negocios menos Aprovisionamientos, Comisiones de Captacion de
Clientes que figuran en gastos de Personal y las Pérdidas por Deterioro y Variacion de Provisiones de Operaciones Comerciales que figuran en Otros Gastos

de Explotacion

NOTA **: Costes Estructurales, calculados como la suma de los Gastos de Personal mas Otros Gastos de Explotacién y Otros Resultados, menos las Comisiones
de Captacion Comercial y las Pérdidas por Deterioro y Variacion de Provisiones de Operaciones Comerciales. Se incluye también el porcentaje que representan

del Importe Neto de la Cifra de Negocios.



MERCADO

El mercado de Infraestructura como Servicio
(laaS) ha continuado su senda de crecimiento
en los paises en los que Gigas estad presente,
y se ha acelerado en los mercados méas avan-
zados, con crecimientos globales estimados por
analistas del sector del 56% durante el ejercicio
2016, alcanzando los 25,3 miles de millones de
ddlares de facturacion (16,2 miles de millones de
ddlares en 2015). Para el afio 2017, los mismos
analistas estiman que el mercado global de laaS
crezca hasta los 34,6 miles de millones de dé-
lares, representado un incremento de algo mas
del 36%.

La competencia se intensifica en el mercado de
la Infraestructura como Servicio (laaS) debido
al crecimiento de los grandes operadores nor-
teamericanos, pero sobre todo a la irrupcién de
grandes jugadores internacionales y en algunos
casos operadores de telecomunicaciones loca-
les, que llegan al mercado queriendo alcanzar
cuota de mercado reduciendo precios. Gigas
continla teniendo una presencia muy relevante
en los procesos de contratacion de medianas y
grandes empresas, compitiendo con jugadores
cada vez mayores, pero haciendo valer su ven-
taja competitiva de empresa local, flexible, agil y
con un soporte profesional y cercano, en espa-
fiol, para ayudar a sus clientes en su migracion a
la nube. Ademds, Gigas continta desarrollando
relaciones estratégicas con integradores de sis-
temas y consultoras de tecnologia locales, para
aumentar la cobertura comercial de la Compafiia
y ofrecer un servicio mas completo y cercano a
sus clientes, mediante un canal que aporte ser-
vicios de valor afiadido.

Evolucion ARPU
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CLIENTES

Gigas ofrece al mercado dos productos dife-
renciados, Cloud VPS y Cloud Datacenter, que
cubren las necesidades de infraestructura cloud
de pequefias empresas y medianas y grandes
empresas respectivamente. La Compafiia fina-
lizé el afio con un total de 3.586 clientes (3.513
en 2015), de los cuales 3.141 fueron clientes de
Cloud VPS (variacién de -0,7% frente a los 3163
de 2015) y el resto, 445, de Cloud Datacenter
(27,1% mas frente a los 350 de 2015). Gigas esta
centrada en ofrecer servicios de calidad a em-
presas y apostar por una estrategia de valor
frente a una estrategia de volumen orientada
a precio, reforzando su producto Cloud Data-
center y los clientes de mayor facturacién en el
segmento de Cloud VPS. En este sentido, du-
rante el ejercicio 2016 se ha crecido el nime-
ro de clientes gracias a las altas de los clientes
de Cloud Datacenter y se ha incrementado de
forma importante el ARPU (ingresos medios por
cliente, del inglés Average Revenue Per User)
de ambos segmentos, sobre todo de clientes
Cloud VPS.

Asi, y a pesar de la creciente guerra de precios
que sufre el sector, el ARPU del Cloud VPS cre-
ci6 durante el aflo 2016 hasta los 25,0 euros por
cliente y mes, frente a un ARPU el afio anterior
de 22,7 euros por cliente y mes, lo que supone
un incremento del 10,1%. A su vez, el ARPU del
Cloud Datacenter, se incrementé ligeramente
hasta los 999,2 euros por cliente y mes, un 2,9%
superior a los 971,1 euros por cliente y mes de
2015.

El segmento de empresas medias y grandes,
a través del producto Cloud Datacenter, sigue
incrementando su peso en la factura-
cion de la Compafiia, suponiendo ya el

€/mes
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“Necesitabamos sacar a la nube nuestros servicios mas criticos asegu-
rando la total disponibilidad. Gigas nos ofrece una solucion completa,
acompariandonos desde el principio en la migracion y con un soporte
continuo e inmediato. Seguimos creciendo con Gigas porque facilita
nuestro dia a dia y nos da tranquilidad”

Damian Melero
CIO de Abba Hoteles S.A.
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INFORMACIO’N FINANCIERA Evolucién de facturacién bruta semestral
La Compafiia alcanzé los 5,71 millones f;‘o‘;s
de euros en facturacion (ventas brutas ' .
a clientes) durante el ejercicio 2016, 2500 .
un 24,9% mds que en 2015. El Importe .
Neto de la Cifra de Negocios (ingresos 2000 .
netos), una vez ajustada con la perio- 1500 .
dificacién de servicios facturados pero -
no prestados, asi como los descuen- 1.000 -
tos y promociones, alcanzé en 2016 “00 -
los 4,83 millones de euros, un 29,0% e
mas que en el ejercicio 2015. 0
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el crecimiento semestre a semestre
desde el inicio, representando un cre-
cimiento anual compuesto del 78%
(10x) en el periodo.

La siguiente tabla presenta la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada del Grupo Gigas para el
ejercicio 2016

Cifras en euros 2016 ENE-DIC
Facturacién a clientes 5.712.889
Periodificaciones de ventas 13100
Descuentos y promociones sobre ventas (892.200)
Trabajos realizados para su activo 330.226
Ingresos extraordinarios, Subvenciones y otros 10.263
Aprovisionamientos (1.036.602)
Constes de captacion clientes online y terceras partes (172.255)
Datacenter y conectividad (513.161)
Otros aprovisionamientos (351.186)
Gastos de | (2.685.248)
Sueldos, salarios y asimilados (2.071100)
Comisiones captacion clientes equipo comercial (164.586)
Cargas sociales (449.563)
Otros gastos de explotacién (1.633.996)
Servicios exteriores (1.590.396)
Servicios profesionales y otros (1.071.598)
Marketing y publicidad (254.421)
Costes internacionales excepto marketing (264.377)
Perdidas, deterioro y variacién de provisiones ops. comerciales (43.600)
Otros resultados (4.437)
Resultado bruto de exp ion (EBITDA) % -3,8%
Amortizacién del inmovilizado (799.851)
Ingresos financieros 13.668
Gastos financieros (78.480)
Diferencias de cambio (28.804)
Resultado antes de impuestos (EBT) (1.079.473)
Impuestos sobre beneficios 306.890
Resultado del ejercicio procedente de operaciones continuadas (772.583)

Resultado del ejercicio (772.583)
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El nivel de cumplimiento de facturacién a clien-
tes, frente a las proyecciones publicadas en el
Documento de Informacién e Incorporacién al
Mercado (DIIM), con motivo de la salida a bolsa
de Gigas, fue sensiblemente menor del previsto,
del 86,3% y de 85,9% en el Importe Neto de la
Cifra de Negocios. Una parte del menor creci-
miento en ingresos de la Compafiia frente a lo
estimado cabe atribuirse al retraso en la apertu-
ra de la oficina comercial de México que se rea-
lizé en el dltimo trimestre del afio y no ha tenido
incidencia en los ingresos de la Compaiiia. Otra
parte de ese menor crecimiento se debe atribuir
a un entorno competitivo, tanto en Espafia como
en Latinoamérica, mas duro de lo previsto inicial-
mente, principalmente debido a la participacion
en el sector de multiples actores tecnoldgicos
que intentan alcanzar cuota en un mercado que
crece a tasas importantes. Finalmente, la depre-
ciacién de las divisas locales en Latinoamérica, a
pesar de que la Compaiiia factura en ddlares es-
tadounidenses, ha impactado negativamente en
las ventas en la regién. Frente a ello, la Compa-
fila ha seguido una senda de seguir ofreciendo
unos servicios de calidad a precios razonables
priorizando los clientes que valoran el servicio y
son menos tendentes a cambios de proveedor
por reduccién de precios. Respecto al EBITDA,
sin embargo, se mejoraron las previsiones, tam-
bién debido a retrasos en las inversiones, con
una mejora de mas de 210 mil euros.

Los Aprovisionamientos crecieron en 2016 un
17,3%, por debajo del ratio de crecimiento de
las ventas, mejorando asi el margen bruto, que
crecié del 73,8% en 2015 al 74,2% en 2016. La
mejora de los Aprovisionamientos se ve com-
pensada por el incremento de las Comisiones
de Captacién de Clientes dentro de la partida
de Gastos de Personal, e incluidos dentro del
Margen Bruto, que representaron 118 mil euros
mas que el afio anterior, ralentizando, por tanto,
el crecimiento del Margen Bruto. En términos
absolutos, dicho Margen Bruto alcanzé los 3,59
millones de euros en el ejercicio, 0,82 millones
de euros y un 29,8% mas que en 2015, y 1,3 pun-
tos por encima del margen estimado en la previ-
sion del ejercicio.

Resumen de resultados 2016

La Compafiia ha seguido reforzando la estruc-
tura comercial generadora de las ventas de su
principal producto, Cloud Datacenter, y por ello
los Gastos de Personal sumaron un total de 2,69
millones de euros, un 39,2% mas que los mis-
mos gastos el afio anterior, pero sensiblemente
por debajo de los 3,28 millones de euros pro-
yectados, debido mayormente al retraso en la
apertura de la oficina de México y algunas otras
contrataciones. Este importe incluye los costes
de los planes de incentivos con instrumentos de
patrimonio, explicados en detalle en la seccién
3.2 del DIIM publicado en septiembre de 2015 y
en el Hecho Relevante de fecha 14 de junio de
2016, relativo a la aprobacion de un nuevo plan
de incentivos.

Otros Gastos de Explotacién, con un total de
1,63 millones de euros, supuso un fuerte incre-
mento de un 47,1% frente a los gastos de 1,11 mi-
llones de euros en 2015 (aunque menor que los
1,77 presupuestados) debido al incremento de
las actividades de marketing relacionadas con el
producto Cloud Datacenter asi como a un mayor
gasto en las partidas de Servicios Profesionales
y Costes Internacionales por el refuerzo de las
estructuras de las oficinas comerciales de Co-
lombia, Panamd, Chile y Perd y la apertura de
la nueva oficina comercial de México. El incre-
mento de los gastos de la partida de Servicios
Profesionales ha sido debido principalmente a
los costes administrativos y legales debidos a la
apertura de nuevas filiales, los costes de gestion
vinculados a la presencia en el MAB de la Com-
pafiia, los gastos de agencias de recruitment
(bdsqueda de personal) y los costes asociados
con laimplantacién de dos certificaciones de se-
guridad que se mencionan mas adelante.

La Sociedad pasé del EBITDA positivo de 2015
a un EBITDA negativo de 0,19 millones de euros
en el ejercicio 2016, unos 0,21 mil euros mejor
que la prevision realizada en el DIIM, que incluia
un EBITDA negativo de 0,40 millones de euros.
El ratio de EBITDA/ingresos netos se situé en
2016 en el -3,8%, mejorando el -7,1% previsto.

TOP FT

FINANCIAL TIMES

Europe’s Fastest Growing

Companies 2017

Puesto 126 en ranking Financial Times
de las 1000 empresas europeas
mas innovadoras y con mayor crecimiento
en el periodo 2012 y 2015
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Las compras en el ejercicio 2016 de Inmoviliza-
do Material alcanzaron los 0,90 millones de eu-
ros, por debajo de lo proyectado, incluyendo el
despliegue de un nuevo datacenter en Chile, el
cuarto de la Compafifa, para servir mejor a los
clientes del Cono Sur. Asimismo, las amortiza-
ciones del inmovilizado durante 2016 sumaron
0,80 millones de euros, que afiadido a los cos-
tes financieros de 0,09 millones de euros y el
impacto positivo del Impuesto sobre Beneficios
de 0,31 millones de euros, resultaron en un Re-
sultado Neto negativo del ejercicio de 0,77 mi-

Resumen de resultados 2016

La partida de clientes aumenté en términos ab-
solutos durante el 2016 hasta los 0,75 millones
de euros, debido principalmente al crecimiento
de la cifra de negocio del Grupo.

La Compaiiia finalizd el ejercicio 2016 con una
deuda financiera total de 2,83 millones de euros
con entidades de crédito, contratos de arrenda-
miento financiero e instituciones publicas (Minis-
terio de Industria, Energia 'y Turismo y ENISA) por
proyectos de I+D, lo que supuso una reduccion
del 2,1% frente a los 2,89 millones al cierre de

“Rapidez de respuesta, flexibilidad y calidad de servicio. Mas que un
proveedor, un socio”

o) Auxi Ureia Serena
% Responsable de Desarrollo de Negocio. Servicios Gestionados de Ingenia

llones de euros. 2015. Durante el ejercicio se formalizaron con-
tratos de financiacion por valor de 0,51 millones
La Compafiia finalizé el ejercicio con unos ac-  de euros (1,04 millones en 2015).

tivos intangibles de 1,46 millones de euros, en

su mayoria aplicaciones informéticas desarrolla-

das internamente, para soportar la plataforma

de cloud computing de Gigas, y 1,94 millones

de euros en Inmovilizado Material, correspon-

diente a equipos informdticos para prestar sus

servicios.
ACTIVO PASIVO
2016 2015 2016 2015
ACTIVO NO CORRIENTE 5.733.171 4.811.449  PATRIMONIO NETO 4.523.141 5.133.528
Achive Intangible 1.456 863 1.303.045 Fondos Propios 4.453.034 5.149.382
Desarrclic - 484,480 Capital 85.500 83,500
Lcencias, Patenies 43844 4873 Primas de Emision B.427.562 B.427.562
Frogramas Informaticos 1.412.599% 765827 Reseryas [243.602) [243.603)
Inmovilizado Material 1.940.353 1.652.143 Acciones Propias [241.345) [267.579)
Inversiones financieras a large plaze 4707 428.572 Resuitades de Elercicios antericres (2.940.288) (2.729.455)
Activos por impueste diferido 1.888.838 1.427.489 Resuitado del Bercicio (772589 [210.831)
Qtres Instrumentos de Patrimants Neta 137.787 88187
Diferencias de Conversién 36,560 (58.745)
ACTIVO CORRIENTE 3.000.009 4.390.84%  Subvenci sy legados 33548 4250
Deudores Comerciales y olras cuenlas a cobrar 814.692 74312
Chentes por ventas y prestaciones de Serv. 751.513 40la12 PASIVOS NO CORRIENTES 1.874.466 2.323.062
Deudores varios y personal 35443 12434 peudas a Large Plaze 1.814.5%0 2320238
Artives porimpuesto coments TNE 153287 Pasives porimpuestos Diterideos 59.474 2E24
Otros Créditos con la Administracisn Pobica = 164797
Inversiones Financieras 403.047 1.594.156  PASIVO CORRIENTE 2335573 1.745.708
Periodificaciones a corto plazo nzam £5.20% Provisiones a Cordo Plazo 138,303 81417
Efective y olros activos liquidos squivalentes 1.665.16% 1.937.178  Deudas a Coro Plao 1.728.000 1.181.919
Periodificaciones a Corto Plazo 459.270 482.370

TOTAL ACTIVO 8.733.180 9.202.298  TOTAL PASIVO 8.733.180 9.202.298




“Necesitabamos un proveedor de
servicio con datacenter local. Gracias a
Gigas conseguimos provisionar nues-
tra herramienta de Visual Analytics con
total seguridad e inmediatez, sin que
esto supusiera una inversion para los
clientes de nuestra plataforma de
software y transformando en servicio
la inversion que hasta ahora tenian que
hacer los clientes en infraestructura.”

Christian Gardiner
General Manager SAS Iberia (Spain & Portugal)
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INFORMACION OPERATIVA

Gigas ha seguido recogiendo premios y recono-
cimientos nacionales e internacionales durante
el aflo 2016. Entre los mds destacables, la Com-
pafila fue nombrada, por segundo afio conse-
cutivo, proveedor de servicios cloud nimero 1
en Espafia por la prestigiosa revista y consultora
MSPmentor en su ranking de los 501 provee-
dores de servicios mundiales. En enero, Gigas
recibié el premio Cloud Awards al mejor Hoster
Global 2015-2016, que reconoce los aspectos
innovadores y diferenciales de la nube de Gigas.
Ademas, la Compafiia recibié en Espafia el pre-
mio eAwards 2016, como mejor empresa de
Cloud Hosting, que ya habia recibido en 2013, y
que premia a las compafiias que han contribui-
do con su producto y su innovacion a potenciar
el comercio electrénico. Ademads, a principios
de 2017, Gigas salié en el ranking del Financial
Times de las 1000 empresas que mas han cre-
cido en Europa en el periodo 2012-2015 en el
puesto 126, y ocupando el primer puesto de las
tecnolégicas espafiolas.

Ademas de los reconocimientos de la industria,
Gigas resulté ganadora de la licitacion publi-
ca de Cloud Publica de la Comisién Europea
en diciembre de 2015, junto a sus partners de
la Cloud Team Alliance, lo que representa una
excelente referencia y una ratificacion de las
bondades de la plataforma tecnolégica de la
Compafiia.

La Compafiia reforzé su equipo comercial du-
rante 2016, con la contratacién de un Director
Comercial para Espafia y un Director Comercial
para Latinoamérica, amplié su fuerza comercial
en la mayoria de los paises en los que tiene
presencia y abrié oficina comercial en México,
a finales de afio. Asi, Gigas continla realizando
las inversiones necesarias para incrementar su
crecimiento y alcanzar su objetivo de convertir-
se en la empresa de cloud computing de refe-
rencia en los mercados de habla hispana.

Ademas de las inversiones en fuerza de ventas
directa, Gigas continta desarrollando un canal
de venta indirecta para sus servicios, logrando
acuerdos de distribucién con integradores de
sistemas, consultoras tecnolégicas y empresas
de software, para la comercializacion de produc-
tos de Gigas a sus clientes. Fruto de uno de es-
tos acuerdos estratégicos, seglin se adelanté en
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Hecho Relevante el 17 de mayo de 2016, la Com-
pafila desplegdé un nuevo centro de datos en
2016, en Chile, para ofrecer un mejor servicio a
sus clientes del Sur de Latinoamérica. El hecho
de contar con un datacenter local ha permitido
duplicar la facturacién en Chile con respecto al
afio anterior, y para este afio se espera un ratio
de crecimiento similar en el pais.

Adicionalmente al foco en ventas, el equipo téc-
nico de Gigas estuvo volcado durante 2016 en
el desarrollo de nuevos productos en las areas
de networking y seguridad (VPN - Virtual Private
Network, VLAN - Virtual Local Area Network y
servicios de Firewall o cortafuegos) que fueron
lanzados entre finales de 2016 y principios de
2017, y se destinaron también recursos impor-
tantes a preparar la Compafiia para ser certifica-
da en materia de Seguridad y medios de pago,
con las certificaciones ISO 27.001y PCI-DSS.

En resumen, el Importe Neto de la Cifra de Ne-
gocios del ejercicio 2016 supone un crecimiento
importante del 29,0% sobre la cifra del ejerci-
cio anterior pero no alcanza los objetivos mds
ambiciosos que Gigas se habia marcado en el
DIIM. No obstante, en 2016 se han sentado las
bases para seguir creciendo de forma rentable
en nuestro producto principal, tanto en Espafia
como en los cinco paises de Latinoamérica don-
de ya estamos presentes.
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OBJETIVOS PROXIMOS EJERCICIOS
La Compaiiia prevé alcanzar en 2017 unas cifras
de crecimiento orgdnico en linea, o un poco mas
altas, que las conseguidas en 2016 (+28,5% en
ingresos brutos y +28,7% en ingresos netos). La
Compafiia seguird reforzando la estructura co-
mercial y realizando inversiones en marketing,
pero como consecuencia del apalancamiento
operativo y la optimizacion de los costes en
2017 se prevé alcanzar una cifra de EBITDA po-
sitiva de 0,21 millones de euros. A pesar de ter-
minar el afio con un EBITDA limitado, es impor-
tante notar la evolucién del EBITDA previsto a lo
largo del ejercicio, que culminaria en un EBITDA
de 0,23 millones de euros en el ultimo trimes-
tre del aflo, anticipando un visible crecimiento
del mismo para el ejercicio 2018. La Compafiia
sigue atenta a posibles oportunidades de creci-
miento inorgdnico que representen creacion de
valor para los accionistas.

La obtencién de unas cifras de ventas en 2016
por debajo de lo esperado, condicionan el pre-
supuesto presentado para 2017 y nuestras pre-
visiones para 2018, por lo que se hace necesario
modificar algunas de las previsiones presenta-
das en el apartado 1.14 del DIIM en 09/2015.

PRESUPUESTO 2017 CONSOLIDADO
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e Durante el periodo 2016-2018 se prevé al-
canzar un crecimiento acumulativo anual del
28-30% en el Importe Neto de Cifra de Ne-
gocios, frente al 58% publicado en el DIIM.

* El margen bruto del ejercicio 2018 deberia
situarse en el entorno del 76,0%, tres puntos
por debajo de lo previsto en el DIIM.

* Los costes estructurales de la Sociedad, me-
didos frente al Importe Neto de la Cifra de
Negocios, se deberian situar en 2018 en el
entorno del 65% frente al 60% previsto en
el DIIM.

e Por dltimo, El EBITDA del ejercicio 2018,
medido sobre el Importe Neto de la Cifra de
Negocios, deberia situarse en un rango del
10-14% frente al 20% publicado en el DIIM.

Estas nuevas estimaciones reflejan un cierto
retraso en la consecucion de los ambiciosos
objetivos marcados por la Compafiia, pero no
apartan a ésta de la senda fijada en cuanto a la
generacién de un crecimiento orgdnico impor-
tante en su cifra de ventas acompafiado de un
margen bruto muy elevado y unos costes estruc-
turales sostenidos que permiten aprovechar el
apalancamiento operativo de la Compaiiia.

Cifras en euros 1Te 2Te 3Te 4Te 2017e % Var. 2016
Facturacion a clientes 1.607.346 1718.081 1935496  2.081991 7342874 28,5% 5.712.889
Pericdificaziones de ventas 51772 21.215) (12.475) (27 457 (123.929) - 13.100
Descusntos y promociones soore ventas (236.342) {244.049) 1252161 [266.217) (598.859) 12,00 {B92.200)

Importe neto de la cifra de negacios 1.309.232 1.452.777 1.669.860 1.788.207

Trabajos realizados para su active 42.000 42.000 42.000 42.000 168.000 {49,9%) 330226
Ingresos Extraordinarios, Subvenciones y Otros 3715 3715 3715 3715 .860 10.263
Aprovisionamientos (290312) (319.690) (330.894) (345.933)  (1286.829)  24,1%  (L036.602)
Cortis re caplacion clisntes onkine yiercens panes (237009 (F3.700) (237000 (#3700 {H4.800) 145,0%) (I?2.255]
Dataceniers y comectivicked {145.738) 162.788) (TF0554) 1838370 683,97 20.4% (312,161
Otros aprovisionamientos (120.574) 1132.202) [136.540) {138.395) (524.112) S0.4% {351.186)
Gastos de personal (701.434) ([783.395) {776.690) (786.628) (3.048.157) B.5% (2.685.248)
Sucldos, solarios y asimilades (556.8264) {E09.962) [612.048) EB1EMNY 584) 18.5% 12.01.100]
Comisiones captacian dientes esuipo comercial (32.120) (Ag.219) &0) (46962 {16541 1% (164,585
Carges soades M2.430) (125.214) [125.564) 125.964) [489.152) 8,7% (482.563)
Otros gastos de explotacion (440.766) (492.254) (448.035) (476.148) {1.867.203) 13,7% (1633.996)
Senicics exteriores 425,366 [477.854) (4326385 [461743) (1.799.603) 13,2% (1.580.396]
Pérdidas, deterions y var, de provisiones cps. Comere, 14,4000 {14.400) 114.400) [14.400) 157.6000 (43.600]
Otros resultados = : : & - - (4.437)

Resultade brute de explotacion (EBITDA) % -5,9% -6, 7% 9.6% 12,6% 4% - -3,8%
Margen bruto 972370 1070468 1285486 1380.912 4.708.236 312% 3.589.002

Margen brulo % 74.3% 7.7 TTO0% IR 75.7% 74.2%
Costes Estructurales 1095650 -1213.030 - 1171245 -1201424 - 4681349 13.9% - 411059

Costes Estructur ales % 83.7% 83.5%

T0.1% 67.2% 75.3% B5.0%
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. . . . A continuacién se presentan los Estados Financieros Consolidados del Grupo Gigas correspon-
VI aJ a r ble n el Ig e n dientes al ejercicio anual terminado el 31 de diciembre de 2016, y auditados por Ernst & Young.
el cloud de Gigas
El cloud mas rapido, GIGAS HOSTING S.A. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES
CUENTA DE PERDIDAS Y GANANCIAS CONSOLIDADA
AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016
(Expresado en Euros)
31.12.2014 31.12.2015
OPERACIONES CONTINUADAS
Importe neto de la cifra de negocios 4.833.78%9,19  3.747.46B0,2%
Prestaciones de sericios 4.833.789,1%9  3.747 680,29
Trabagjos realizados para su activo 330.226 .44 555.343,22
Aprovisionamientos (1.035.602,34) (883.815.49)
Trabgos redlizados por ofras empresas (1.036.602,34) (883.815,48)
Gastos de personal (2.685.247,94) (1.929.154,79)
Sueldos, salarios v asimilados (2.235.685.84) (1.571.437,45)
Cargas sociales (449.562,10) (357.717,34)
Otros gastos de explotacién (1.633.995,19) (1.110.821,98)
Sendcios exteriores (1.578.827,92) (1.047.181,46)
Tributos (11.567,74) (12.269,02)
11011200 Pérdidas, deterioro v variacidén de provisiones por operaciones
6|903,1o101 [0} comerciales (43.600,46) (51.371,50)
OFp Amortizacién del inmovilzado (799.850,78) (651.795,84)
Imputacién de subvenciones 10.242,43 1328718
Ofros resultados (4.437,09) (9.588,14)
RESULTADO DE EXFLOTACION (985.856.08) (268.865.54)
Ingresos financieros 13.448.04 4 447 53
Ingresos financieros de terceros 13.458,06 4 467 53
Gastos financieros (78.480,28) (93.917,08)
Gastos financieros de terceros (78.480,28) (#3.217.06)
Diferencias de cambio (28.804,38) (9.907,83)
RESULTADO FINANCIERQ (93.616.60) (99.357.36)
RESULTADO ANTES DE IMPUESTOS (1.079.472,68) (368.222,70)
Impuesto sobre beneficios 304 889 91 157.392,04
RESULTADO DEL EJERCICIO PROCEDENTE DE OPERACIONES CONTINUADAS (772.582,77) (210.830,88)
RESULTADO DEL EJERCICIO (772.582,77) (210.830,84)
rResultado atribuido a la Sociedad Dominante (772.582,77) (210.830,86)
Resultado atribvido a socios extermnos - -
Algunos de nuestros partners La informacion contenida en este documento representa un extracto de las Cuentas Anuales y el

Informe de Gestion del Grupo Gigas, los cuales pueden ser consultados en la seccion Inversores y

— Accionistas / informacion Financiera en gigas.com o solicitadas a accionista@gigas.com.
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GIGAS HOSTING S.A. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES GIGAS HOSTING S.A. Y SOCIEDADES DEPENDIENTES
BALANCE DE SITUACION CONSOLIDADO BALANCE DE SITUACION CONSOLIDADO
AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016 AL 31 DE DICIEMBRE DE 2016
(Expresado en Euros) (Expresado en Euros)
ACTIVO PASIVO
PATRIMONMIO NETO Y PASIVO 31.12.201¢ 31122015
ACTIVO 31.12.2014 31.12.2015
PATRIMONIO NETO 4.523.140.78 5.133.528.08
ACTIVO NO CORRIENTE 5.733.171,05 4811.449,19 FONDOS PROPIOS 4453 033,05 514938274
Inmavilizado intangible 1456 8462 84 1.303.044 47 Capital 85.500,00 85 500,00
Invesfigaciény Desarrcllo - 484.479,73 Capitd es:fr!'l’urudu 85.500,00 85.500.00
Patentes, licencias, marcas y smilares 4306414 4873794 Prima de emision 8.427.562,50 8.427.562,50
Aplicadiones informalicas 1.112.998,70 769.827,00 Reservas (243.601.48) (243.601.4¢)
Inmovilizade material 1.940.353,22 1.652.142,68 o Ofros reservas (‘;‘f ;2; :;; (‘;:;:g;:;l
3 ; s e e < i : . cciones propias _ ¥ 1 .
| Ir|s|g|uuo;es I{-}t_,m{,us 1 olro |rirnuwl|zudo malerial 1312?15233 1 :;g;;ﬁig Resullados negalivos de ejercicios anlesiores (2.940.286.26) (2.729.455.40)
nversmr!es_ norl_melc_l? a lorgo prazo g ¥ o 3, Resultados negativos de ejercicios anteriores [2.940.286,26) (2.729.455,40)
O.TFOS uch}fes fi ncmule.ros. 447.117,40 428.573,22 Resultado del gjercicio alibuible a la Sociedad Dominante (772.582,77) (210.830,85)
Activos por impuesto diferido 1.888.837,59 1.427 688,62 Otros instrumentos de Palimonio Neto 137.786,44 8R.187,38
DIFERENCIAS DE CONVERSION 34.559,54 (58.745,48)
ACTIVO CORRIENTE 3.000.009.05 4.390.849.12 Diferencias de conversién consolidado 34.559,54 (38.765,48)
Devdores comerciales y ofras cuentas a cobrar 814.492,24 794.311,80 SUBVENCIONES, DONACIONES Y LEGADOS RECIEIDOS 33.648,19 42.910,82
Clientes por ventas y prestaciones de sercios 751.513,62 £01.612,03 Subvenciones 3354517 4271052
Deudores varios 22.060,58 11.379.36
R B
m’:’ws '5’3_'1”" puesios corienles 2771813 13'266'6,5 Enfidades de Crédito 818459 94 831 850,68
5 O.s ~raciios _ & 164,796,002 Acreedores por arendaomiento financiero 147.402,04 208987 98
Inversiones financieras a corfo plazo 403.046,84 1.594.156,19 Otros pasivas financiaros 849.127,84 1279.399,30
Créditos o empresas 1.798,00 1.708,15 Pasivos por impuesto diferido 59.476,67 282425
Dernvados 1.248,84 1.248,84
Ofros activos financieros 400.000,00 1.591.192,20 PASIVO CORRIENTE 2.335.572.83 1.745.708,02
Periodificaciones a corto plazo 117.100.49 45.203.53 Provisiones a corto plazo 138.302,82 81.418,5%
Efectiva vy ofros activos liquidas equivalentes 1.665.1469,26 1.937.177,40 Deudaos a corto plazo 126822922 748.212.08
Tasoreda 1.665.169,26 1.937.177,680 Deudas con enfidades de crédito 435209,25 311.794,48
Acreedores por arendamiento financiero 168.513,05 17937714
Otros pasivas financieros &64.506,%2 257 040,46
TOTAL ACTIVO 8.733.180,10 9.202.298,31 Acreedores comerciales y olras cuentas a pagar 459.771,04 433.707 4%
Proveedoras 69.154,30 44 236 80
Acreodores varnos 130.143,20 120.844 21
Personal 227819 94,73
Ofras deudas con las administracionas publicas 258.195,35 66.327,75
Periodificaciones a corto plazo 449.269,75 482 349 8B&
TOTAL PATRIMOMIO NETO Y PASIVO 8.733.180.10 $.202.298,31

La informacion contenida en este documento representa un extracto de las Cuentas Anuales y el
Informe de Gestion del Grupo Gigas, los cuales pueden ser consultados en la seccion Inversores y
Accionistas / informacion Financiera en gigas.com o solicitadas a accionista@gigas.com.
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Datacenters: Madrid1 | Madrid2 | Miami | Santiago de Chile

Oficinas: Espafia | EEUU | Colombia | Chile | Perd | Panamd | México



Atencidn al Accionista:
tif: +34 91769 6000
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